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Sur le golf de Seilh, maison d’architecte d’environ 
280 m² avec piscine et jardin de 3 400 m². Réf. T87
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Le détail de tous les évènements
sur votre site du Club des 100 :

E n ce  mois  de  mars 2023, 
nous lançons au restaurant le 
Rowing le 20e printemps du 

CLUB DES 100. Le temps défile et 
c’est pour cela que nous ne gâche-
rons pas notre plaisir de célébrer 
ensemble, comme il se doit, ce moment 
symbolique.
Avec Paul NAHON, nous avons créé le 
CLUB DES DIRIGEANTS GOLFEURS, 
comme il se présente aussi, avec l’am-
bition de réunir les cadres et dirigeants 
de la région toulousaine partageant la 
même passion pour le golf et l’entre-
prenariat. Défi pleinement relevé, nous 
pouvons l’affirmer aujourd’hui, 20 ans 
après.
Depuis 2020, j’en assure seul la des-
tinée avec la volonté bien sûr de le 
pérenniser mais aussi de toujours 
améliorer son animation. Et je peux 
vous annoncer, chers membres, nou-
veaux comme fidèles, qu’une superbe 
année s’annonce avec un programme 
d’événements et de sorties particuliè-
rement relevé et toujours estampillé 
de la plus grande convivialité.
Ce Club est bien le vôtre et je tiens ici 
à vous remercier pour l’ambiance ami-
cale et chaleureuse qui y règne et pour 
les belles heures et les bons souvenirs 
que nous vivons ensemble depuis tant 
d’années.
Les déjeuners « Buziness Club », suc-
cès de l’année 2022, seront reconduits. 

Ils sont le cadre d’échanges fructueux 
autour de l’activité de chacun, et 
autour d’une bonne table toulousaine.
Nous nous retrouverons tous aussi 
sur les fairways des fameux Trophées 
de notre CLUB DES 100, le 6 juin au 
Golf de Palmola et le 12 septembre 
au Golf d’Albi. Dans le même esprit se 
dérouleront les tout aussi traditionnels 
Trophée St Gabriel, le 7 juillet et la 
Cassoulet Cup au Golf de Garonne, le 
17 novembre.
Des escapades de prestige vous 
attendent également si vous le sou-
haitez au Golf de Fontanals en avril, 
au Club Med Magna Marbella en mai, 
au Domaine de l’Hospitalet & Chez 
Ginette à Leucate Plage en juin, au Golf 
de Sperone en Corse, en septembre et 
à Seignosse, en octobre.
Sans oublier nos soirées toulousaines, 
avec deux nouveaux rendez-vous : 
Coaching & Tapas, le 20 avril et Saxo 
& Tapas, le 11 mai. Auxquels il faut 
ajouter la traditionnelle soirée en par-
tenariat avec les salons de coiffure 
Diloy’s à la Turbine, le 31 août et la 
Dégustation privée chez Bons Plants 
Vins, le 7 décembre.
Je vous souhaite une excellente année 
anniversaire remplie de joie et de bon-
heur partagés.
Bon Golf, et bon Business !

Fabrice CONTRASTIN

LE 20e PRINTEMPS!
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Paul NAHON
Co-fondateur

du Club des 100

Fabrice CONTRASTIN
Co-fondateur, Président 

du Club des 100
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Didier LACROIX
Président du Directoire

STADE TOULOUSAIN RUGBY
Club professionnel de rugby TOP 14

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 18.9

LE CLUB

MEMBRE
D’HONNEUR

par l’accueil de la Coupe du Monde 
de Rugby en 2023 en France et en 
Occitanie.
Résolument acteur « d’utilité 
publique », le Stade Toulousain se 
mobilise avec une politique RSE 
ambitieuse et la création d’un Fonds 
de Dotation qui nous rappellent 
que les valeurs de solidarité et d’al-
truisme s’inscrivent depuis toujours 
au cœur de l’Ovalie.
Cet engagement et cette pas-
sion s’expriment aussi autour des 
greens puisque Didier LACROIX, 
passionné de golf comme de nom-
breux joueurs de rugby, aime à venir 
partager des moments de convi-
vialité sur les parcours d’exception 

D idier LACROIX (53 ans) a 
é t é  n o m m é  P r é s i d e n t 
du Directoire du Stade 

Toulousain en 2017 succédant 
à René BOUSCATEL. Un club 
qu’il a intégré dès l’âge de 13 
ans. Compétiteur-né, meneur 
d’hommes, il sera capitaine dans 
toutes les catégories ! Troisième 
ligne aile infatigable, défenseur 
acharné et réputé pour son tem-
pérament de guerrier, il a joué 
321 matchs en équipe première. 
Son palmarès est exceptionnel : 
6 fois Champion de France (1994 
à 1997, 1999, 2001), Champion 
d’Europe pour la 1re édition en 
1996, 3 Challenges Yves du Manoir 
(1988, 1993, 1995), etc. Il a aussi 
entraîné l’équipe Espoirs du Stade 
Toulousain de 2002 à 2008, avec 
à la clé un titre de champion de 
France en 2003.
En parallèle de sa carrière de 
joueur, il a été diplômé de l’École 
Supérieure de Commerce de 
Toulouse après avoir obtenu une 
maîtrise d’Économie. Son agence de 
communication « À vos marques » 
est devenue le groupe de référence 
« À la Une ».
Le Stade Toulousain, ambassadeur 
du Rugby mais aussi de sa région, est 
aujourd’hui plus que jamais amené à 
relever les défis qui conditionneront 
les succès de demain, à commencer 

que compte notre région, que ce 
soit avec les partenaires du club, 
en famille, entre amis ou avec les 
membres de la section « Stade 
Toulousain Golf » de l’omnisport 
stadiste.

STADE TOULOUSAIN RUGBY
114 rue des Troènes - BP 42354
31022 TOULOUSE CEDEX 2
Tél. : 05 34 42 24 14
Web : www.stadetoulousain.fr
E-mail : dlacroix@stadetoulousain.fr

Le Stade Toulousain peut compter sur ses plus de 700 licenciés, toutes sections 
confondues et confirme plus que jamais sa vocation première de club formateur, 
véritable incubateur des talents de demain.
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L’ENTREPRISE

Carlos AFONSO DE SOUSA
Dirigeant

ADS CONSTRUCTION 31
Entreprise générale du bâtiment tous corps d’état - Maitrise d’œuvre

CLUB�: UGOLF LA RAMÉE • INDEX�: 8

ADS CONSTRUCTION 31
Terrasses du Golf II, route de Toulouse
B46
31840 SEILH
Mobile : 06 47 88 00 63
Web : ads-construction31.fr
E-mail : adsconstruction31@gmail.com

D essinateur/géomètre de 
formation, Carlos AFONSO 
DE SOUSA a travaillé pen-

dant 20 ans comme chef de chan-
tier principal, avant de fonder 
sa propre société en 2009 : ADS 
CONSTRUCTION 31.

Fort de sa longue expérience et de 
son savoir-faire, il a souhaité créer 
une entreprise exigeante à l’écoute 
de ses clients, sachant commu-
niquer, conseiller et rassurer en 
proposant notamment une garan-
tie décennale  sur l’ensemble 
des ouvrages réalisés.

« Nous établissons une relation de 
confiance avec nos partenaires et 
notre clientèle. Et celle-ci repose 
sur deux valeurs que nous nous 
sommes toujours imposées au quo-
tidien : la qualité de notre travail et 
le haut niveau de nos prestations 
fournies. »

À Toulouse et dans sa 
grande périphérie, ADS 
CONSTRUCTION 31 assure 
avec la même rigueur�:
• Études techniques, études de sol, 

études thermiques ;
• Plan d’étude et conception ;
• Gros œuvre et maçonnerie (ter-

rassement et assainissement, 
terrassement et aménagements 
extérieurs) ;

• Second œuvre ;
• Aménagements extérieurs ;
• Isolation intérieure tout habitat.

Alors, faites confiance à une entre-
prise fiable, avec toutes les com-
pétences du bâtiment et qui place 
le conseil et la satisfaction de ses 
clients avant tout !
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L’ENTREPRISE

Wilfried de ALMEIDA
Gérant

COCINEA
Cuisine et aménagement intérieur

CLUB�: UGOLF TÉOULA • INDEX�: 54

C uisiniste et aménageur d’es-
pace intérieur, COCINEA est 
présent sur la région toulou-

saine depuis plus de 13 ans.

« Entreprise dynamique, moderne, 
dans l’air du temps et à votre 
écoute, nous vous rencontrerons 
afin d’étudier et de façonner sur-
mesure la cuisine, les dressings et 
tous vos aménagements.

En résumé, notre métier consiste 
à concevoir et gérer tout projet 
haut de gamme d’intérieur et de sa 
conception à sa réalisation. »

COCINEA
87 route de Lombez
31830 PLAISANCE DU TOUCH
Tél. : 05 62 48 10 14
Web : www.cocinea.fr
E-mail : contact@cocinea.fr
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Cyril AMSELLEM
Gérant Associé

AGENCE XANADU
A¦chage publicitaire digital

CLUB�: UGOLF TOULOUSE-SEILH • INDEX�: 10.4

L ’ AG E N C E

AGENCE XANADU
9 place St Etienne - 31000 TOULOUSE
Tél. : 05 54 52 22 13
Mobile : 06 37 58 26 50
Web : www.xanadu.digital
E-mail : cyril@xanadu.digital

C réée en 2019, l’agence digi-
tale XANADU propose à ses 
clients de l’affichage publi-

citaire intelligent.
« Nous avons été acteurs et témoins 
ces dernières années de la prise de 
pouvoir des métiers du numérique 
et notamment de l’avènement du 
programmatique. Nous avons sou-
haité faire partie intégrante de cette 
révolution. Nous avons ainsi décidé 
de fusionner nos compétences avec 
celles d’experts digitaux confirmés 
afin de proposer à nos annonceurs, 
nos partenaires (agences et régies), 
les meilleurs dispositifs possibles 
en la matière. »
À l’heure où le digital est le seul 
outil publicitaire mesurable par 
excellence, XANADU a fait le choix 

travaillons sur l‘ensemble de vos 
problématiques en temps réel et 
avons packagé différentes offres 
pour y répondre spécifiquement 
quels que soient votre secteur d’ac-
tivité et vos zones de chalandises. »
Que vous soyez annonceur ou 
agence, la souplesse de sa structure 
et de ses process vous fera gagner 
temps et budget !

d’en faciliter l’accès au plus grand 
nombre pour des campagnes 
digitales efficaces, maîtrisées et 
abordables.
« Cette période que nous traversons 
depuis 3 ans a accéléré ce chan-
gement. Nous sommes heureux 
aujourd’hui d’avoir fait ce choix et 
de pouvoir répondre à la demande 
grandissante de nos cl ients. 
Occuper l’espace sur internet est 
devenu la clé du développement 
dans presque tous les secteurs 
d’activités. »
L’agence s’appuie sur une technolo-
gie lui donnant accès à l’ensemble 
de l’inventaire digital disponible, 
tous supports confondus ! Et grâce 
à cet outil, elle pilote des cam-
pagnes 100 % sur mesure. « Nous 
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GOLF DE GARONNE
5 allée du Golf
31200 TOULOUSE
Tél. : 05 62 30 10 02
Restaurant : 05 31 61 91 06
Web : www.golfdegaronne.fr
E-mail : contact@golfdegaronne.fr

LE GOLF

Nicolas ASTIER
Directeur

GOLF DE GARONNE

CLUB�: GOLF DE GARONNE • INDEX�: PRO

“P assionné de golf depuis 
mon plus jeune âge, je 
me suis engagé dans 

tout un cursus pour en faire mon 
métier : Sport-Études à Montpellier, 
Enseignant de Golf diplômé BPJEPS 
puis j’ai suivi la formation de direc-
teur à l’Académie Internationale 
des Métiers du Golf, pour devenir 
en avril 2021, directeur du GOLF DE 
GARONNE à Toulouse ».
Le GOLF DE GARONNE, Centre 
d’Entraînement et Développement 
Régional ,  projet  de la Ligue 
Occitanie de Golf, a été inauguré le 
21 juin 2019.
Situé idéalement entre le centre-
ville de Toulouse et Blagnac, cet 
équipement a pour vocation la pro-
motion de la pratique du golf dans 
la région.
Sa conception propose à la fois sur 
le même tracé un parcours compact 
(trous entre 103 m et 165 m) et un 
pitch and putt (entre 50 et 85 m). 
Il est parfait pour débuter mais 
également pour l’entraînement. 

Se jouant en moyenne en 1h20, il 
correspond aux attentes de nom-
breux pratiquants.
Son large et profond practice 
(35 postes dont 15 couverts) et 
sa zone de petit jeu (3 greens, un 
trou d’entraînement, une zone pour 
les approches, plusieurs bunkers) 
complètent ses installations entre-
tenues avec soin.
S o n  A S  e st  c e l l e  d u  S t a d e 
Toulousain Golf.
L’endroit est idéal pour l’enseigne-
ment (école de golf, cours particu-
liers…) mais aussi pour des initia-
tions. Grâce à son club-house et à 
son restaurant il est également le 
lieu des événements d’entreprise et 
des afterworks réussis !
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L’AGENCE

Gérard AZIZA
Gérant

L’UNION IMMOBILIER
Agence immobilière et administrateur de biens

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 13

immobilière (emplacement réservé 
dans sa vitrine, présence sur de 
nombreux portails immobiliers mais 
aussi sur son site Internet pouvant 
être consulté dans toute la France 
voire bien au-delà).

Elle peut aussi se porter acqué-
reur d’une affaire en s’acquittant de 
l’achat très rapidement.

L’UNION IMMOBILIER propose 
enfin à sa clientèle une évaluation 
gratuite des biens en vente ou à la 
location.

L’UNION IMMOBILIER est 
l’agence immobilière la 
plus ancienne de l’Est et 

du Nord-Est toulousains. Gérard 
AZIZA qui la dirige a la double cape 
d’Agent Immobilier et d’Administra-
teur de Biens.

Concernant la mise en location ou 
la gestion d’un bien, seuls des loca-
taires solvables et triés sur le volet 
sont retenus.

L’agence s’appuie également 
sur un dispositif efficace pour 
faire connaître toute opération 

L’UNION IMMOBILIER
Centre Commercial Saint Caprais
31240 L’UNION
Tél. : 05 62 89 36 70
Web : www.unionimmobilier.com
E-mail : union-immobilier@wanadoo.fr
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L’ENTREPRISE

AUDITION BAHUAUD
Résidence Les Ambassadeurs
2 allée des Nymphéas - 31240 L’UNION
Tél. : 05 62 89 33 33
Web : www.audition-bahuaud.fr
E-mail : ybahuaud@audition-bahuaud.com

Golf de Palmola : compétitions sur 
deux jours, réservées le samedi au 
corps médical et ouvertes à tous le 
dimanche. Pour les non-golfeurs, 
des tests auditifs vous sont propo-
sés gratuitement (renseignement 
sur place).

« Notre savoir-faire, nos parte-
nariats avec tous les réseaux de 
mutuelles et la répartition géogra-
phique de nos laboratoires font de 
nous des acteurs incontournables 
dans le monde l’Audition. Et depuis 
2 ans, avec le lancement de l’ap-
pareil « 100 % santé », Audition 
BAHUAUD continue à proposer des 
offres de plus en plus attirantes 
pour une qualité auditive de plus en 
plus efficace. »

Audition BAHUAUD, c’est aussi 
depuis plus de 25 ans, deux com-
pétitions de golf par an, en mai au 
Golf Club de Toulouse et en juin au 

E ntreprise familiale, créée 
et dirigée par la famille 
BAHUAUD depuis 1980, 

A u d i t i o n  BA H UAU D  c o m p t e 
aujourd’hui 16 laboratoires repartis 
en Haute-Garonne et Ariège, ainsi 
que 2 à l’Île Maurice.

M a r i e - C h r i s t i n e  B A H U A U D, 
P.-D.G., et son fils Yannick, D.G., 
sont épaulés par une équipe pro-
f e ss i o n n e l l e,  d y n a m i q u e  e t 
fidèle depuis des années, et gui-
dée par Aziz SENHADJI associé 
depuis plus de 30 ans à la famille 
BAHUAUD.

Marie-Christine 
BAHUAUD
P.-D.G.

Yannick 
BAHUAUD

Directeur Général

AUDITION BAHUAUD
Centres d’appareillage du malentendant

CLUB�: PALMOLA
INDEX�: 14

CLUB�: PALMOLA
INDEX�: 8

Audition BAHUAUD, spécialiste de la correction et de la protection auditives 
depuis plus de 40 ans en Occitanie
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JACQUES-OLIVIER BARRAL
Préparateur mental
Mobile : 06 44 66 04 06
E-mail : jaco31@gmail.com

LE PRÉPARATEUR MENTAL

Jacques-Olivier BARRAL
PRÉPARATEUR MENTAL

Pour les entreprises et les particuliers

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 27.7

L a préparation mentale, au 
même titre que la préparation 
physique, est un pilier fonda-

mental de la performance, qu’elle 
soit sportive, professionnelle, sco-
laire ou autre.
« L’objectif est de vous aider à déve-
lopper vos capacités mentales et 
émotionnelles pour en faire des 
compétences solides et maîtri-
sées que vous pourrez ainsi mettre 
au service de vos réussites. Mes 
prises en charge individuelles, com-
mencent toujours par une phase de 
bilan, suivie par la mise en place 
d’un protocole structuré en dif-
férentes étapes. Je peux égale-
ment être amené à jouer le rôle 
de facilitateur/coordinateur pour 
répondre à des besoins annexes 

avec l’appui d’autres professionnels 
identifiés (psychologues, nutrition-
nistes, préparateurs physique…) 
avec lesquels je collabore pour que 
le travail des différentes personnes 
impliquées se fasse en parfaite 
synergie. Des séances de groupes 
peuvent aussi être mises en place, 
en entreprise ou dans des collectifs, 
avec des thèmes aussi variés que la 
cohésion d’équipe, la concentration, 
la gestion du stress et des émo-
tions, la créativité… »
Baignant dans le sport depuis tou-
jours, Jacques-Olivier a fondé en 
2008 un centre d’entraînement 
privé proposant un accompagne-
ment personnalisé de haut niveau 
centré sur la préparation physique 
et l‘entraînement fonctionnel. Il 

a également collaboré avec une 
marque leader de produits des-
tinés au monde du sport et de la 
santé (performance et bien-être) 
pour l’implanter en France, pre-
nant en charge les différents 
aspects et notamment les rela-
tions avec les différentes équipes 
nationales en relation avec les 
staffs  médicaux et  sport i fs.
En 2022, il a décidé d’approfondir 
ses compétences en préparation 
mentale auprès de FOCUS, l’école 
de la préparation mentale, pour se 
consacrer à cette facette de l’ac-
compagnement de la performance.
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CARROSSERIE BARROS
39 rue Franz Schubert
31200 TOULOUSE
Tél. : 05 61 57 03 52
Mobile : 06 50 37 39 29
Web : www.carrosseriebarros.com
E-mail : contact@carrosseriebarros.com

E ntreprise familiale indépen-
dante créée en 1974 par 
Raymond BARROS et dirigée 

depuis 1998 par son fils Alexandre, 
la CARROSSERIE BARROS traverse 
les années avec une notoriété tou-
jours égale.
Une carrosserie proche du centre-
ville de Toulouse, installée dans le 
quartier des Sept Deniers et répu-
tée pour l’excellence de ses tra-
vaux quels que soient leur ampleur 
et le véhicule confié qui peut aller 
jusqu’à la voiture de collection.

C’est un établissement où employés 
comme patron ont la culture du tra-
vail bien fait. Les délais sont rapides 
et tenus. Et la dimension humaine 
demeure une règle de la maison, 
chaque client étant accueilli avec 
une approche personnalisée. 
L’avantage de l’indépendance !

À noter aussi ses véhicules de prêt 
gratuits.

Tout le profil d’une bonne adresse !

Alexandre BARROS
Gérant

CARROSSERIE BARROS
Tous travaux de carrosserie sur VL et utilitaires

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 5.8
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L’AGENCE RÉGIONALE 
GARONNE GASCOGNE 
AU SERVICE DES DIRIGEANTS 
DE LA RÉGION
Créée en 2022, l’agence poursuit son 
développement avec une équipe de 
11 cadres expérimentés indépendants 
à temps partagé dans les fonctions 
suivantes :
• Direction Administrative et Financière
• Direction Commerciale
• Direction des Ressources Humaines
• Direction Générale
• Direction Marketing et Communication 

Digitale

LA SOCIÉTÉ

Céline BEAUD
Dirigeante

BRAS DROIT DES DIRIGEANTS (KOODECOM)
Direction Marketing et Communication Digitale externalisée à temps partagé

CLUB�: LICENCIÉE LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 7.5

BRAS DROIT DES DIRIGEANTS 
(KOODECOM)
Céline BEAUD
Mobile : 06 14 26 30 40
Web : www.brasdroitdesdirigeants.com
E-mail : celine.beaud@brasdroitdesdirigeants.com

“L e « Temps Partagé » pour 
les cadres est un nouveau 
modèle d’organisation qui 

s’adresse à toutes les entreprises 
quels que soient leurs tailles et 
leurs secteurs d’activité.

Franchisée indépendante membre 
du réseau Bras Droit des Dirigeants, 
j’interviens dans les entreprises 
en tant que Directrice Marketing 
et Communication pour répondre 
à tous vos enjeux de positionne-
ment, image de marque, visibilité et 
notoriété :

• Au service des PME-PMI, 
Start-Up, ETI qui n’ont pas les 
ressources ou la charge de travail 
pour embaucher une ressource en 
Communication à temps plein.

• Au service des grands groupes
en Management de transition ou 
pour prendre en charge des projets 
spécifiques en support des équipes 
internes. »

Une expérience de près de 
20 ans
« Avec une expérience de près de 
20 ans acquise au sein d’acteurs 
du secteur du numérique et du 
digital, je suis experte en commu-
nication globale avec une vision 
360° qui couvre à la fois les sujets 
de communication institutionnelle, 
externe, digitale, interne & marque 
employeur, événementielle ou rela-
tions presse.

Un cadre expert 
opérationnel à vos côtés
J’interviens aux côtés du dirigeant 
avec une approche très opération-
nelle de mon métier en travaillant à 
la fois sur les aspects stratégiques 
et sur la mise en œuvre d’actions 
adaptées à l’entreprise au service 
du business.

Le temps partagé permet d’interve-
nir de façon ciblée avec une grande 
agilité et une durée d’intervention 
très modulable. »
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LE GROUPE

Patrice BONNET
Directeur Commercial

COPY SUD
Technologies et services de l’information

CLUB�: STADE TOULOUSAIN GOLF • INDEX�: 20

D epuis 45 ans, COPY SUD [it] 
accompagne les entreprises 
pour réaliser l’ensemble de 

leurs projets bureautiques et de 
transitions numériques.

L’entreprise toulousaine déploie 
son savoir-faire et ses compétences 
autour d’un seul et unique but : pro-
poser à ses clients des prestations 
et des services de grande qualité 
en matière d’impression, dématé-
rialisation et de communication, 

matériel d’impression, écrans tac-
tiles connectés, gestion de docu-
ments, services télécoms person-
nalisés et cybersécurité.

Au regard des problématiques envi-
ronnementales et sociales, COPY 
SUD [it] s’est développé sur la base 
d’une unique question : comment 
faciliter et améliorer votre commu-
nication en entreprise en conser-
vant l’excellence du service ?

Un seul partenaire pour tous vos projets 
numériques.

COPY SUD
21 avenue Marcel Dassault - Parc de la Plaine
31500 TOULOUSE
Tél. : 0 825 301 401
Web : www.copysud.fr
E-mail : patrice.bonnet@copysud.fr

Au quotidien, ce sont plus de 110 
femmes et hommes qui se mobi-
lisent pour assurer une connexion 
maximale des utilisateurs et faire 
de la satisfaction client une priorité.

COPY SUD [it], c’est une offre de 
service complète, sur mesure, et 
qui vous accompagne dans votre 
transition numérique. Grâce à sa 
communauté d’experts, il est le seul 
partenaire pour tous vos projets 
dans ce domaine.

Patrice BONNET, Directeur régional, 
véritable ambassadeur des valeurs 
de l’entreprise, s’engage, depuis 
de longues années, à soutenir et 
développer les actions golfiques 
du Groupe (partenaire et fournis-
seur officiel des Ligues Occitanie, 
Nouvelle-Aquitaine, PACA et plu-
sieurs clubs du sud de la France).

COPY SUD [it], l’unique partenaire pour tous 
vos projets numériques depuis 1978
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L’ENTREPRISE

Sébastien BORALI
Gérant

CUISINEO
Spécialiste de la cuisine, de la salle de bains et de l’aménagement

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 31

CUISINEO
339 avenue des États-Unis
31200 TOULOUSE
Mobile : 06 85 53 10 06
Web : www.cuisineo-toulouse.fr
E-mail : s.borali@cuisineo-toulouse.fr

C réée en 2012, CUISINEO 
rassemble une équipe de 
professionnels de la cuisine 

et de l’électroménager qui sauront 
vous accompagner dans la réalisa-
tion de vos projets d’aménagement 
quels qu’ils soient : cuisine, salle de 
bains, dressing…

Forte de son indépendance, 
CUISINEO est une entreprise à taille 

humaine qui prône un rapport de 
confiance entre acheteur et vendeur. 
Grâce à des outils de conception 3D, 
l’équipe commerciale met au service 
de sa clientèle une expertise tant 
technique qu’esthétique, garantis-
sant un projet unique: le vôtre!

Sébastien BORALI assure la gérance 
de l’entreprise et de l’ensemble des 
chantiers, ainsi que le choix des 

partenaires qui l’accompagnent. 
CUISINEO met un point d’honneur 
à travailler avec des fabricants qui 
correspondent à sa vision du métier. 
Qu’ils soient Français ou Italiens, ils 
sont tous choisis pour leur diversité 
de gamme et la qualité des produits 
qu’ils proposent.

15



LA SOCIÉTE

Lionel BOUSQUET
Président

HOOKINTRACK
Production musicale - Évènementiel musical - Studio d’enregistrement - 
Formation technique musicale - Label

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 9

HOOKINTRACK
22 chemin de Bordeblanche
31100 TOULOUSE
Mobile : 06 12 48 03 80
Web : www.hookintrack.com
E-mail : hookintrack@gmail.com

F o n d é e  e n  2 0 1 2 ,  S A S 
HOOKINTRACK PRODUCTION 
développe ses activités dans 4 

grands secteurs de la musique :

• Dans la production musicale et 
sonore proposant des services tels 
que l’accompagnement de projets 
artistiques dans la conception et la 
finalisation, l’enregistrement de voix 
off, la création de contenu et d’iden-
tité sonore et musicale destiné à la 
synchro, la vidéo et le cinéma, ainsi 
que le mixage sonore et le mastering.

• Dans l’édition musicale et la dis-
tribution proposant des services 
tels que la sortie de titres originaux 
sur les plateformes numériques.

• Dans l’événementiel musical et 
l’animation musicale proposant 
des services tels que la sonorisa-
tion, la lumière architecturale et 
dynamique, le Live concert et le 
DJing, destinés aux entreprises, 
professionnels et aux particuliers.

• Dans la formation technique 
musicale proposant des formations 
dans la MAO (musique assistée par 
ordinateur), les techniques de sons 
et d’enregistrement, l’univers du 
studio et le DJing.
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LA LIGUE

Véronique BRANOVER
Présidente

LIGUE DE GOLF OCCITANIE

CLUB�: UGOLF TOULOUSE-SEILH • INDEX�: 24

LIGUE DE GOLF OCCITANIE
5 allée du Golf
31200 TOULOUSE
Tél. : 05 62 30 10 02 
Web : www.liguegolfoccitanie.fr
E-mail : contact@liguegolfoccitanie.fr

“N ous voilà à mi-man-
dat… déjà ! Et malgré 
toutes les contraintes 

que nous avons pu connaître, cani-
cule, sécheresse, ce fut une année 
riche et bien remplie.

Nous sommes fiers des premiers 
résultats de notre politique spor-
tive : un titre de championne de 
France, une médaille de bronze aux 
CFJ, une 3e place aux Interligues 
U12, une 2e aux Challenge natio-
nale des écoles de golf, 1re Ligue en 
création de licences scolaires, etc.

La création de licences est res-
tée très dynamique en 2022 avec 
+ 2 %. Cet indicateur est un signe de 
bonne santé pour le développement 
de notre sport, la pérennité de nos 
instances et cela restera notre prio-
rité en 2023.

La LIGUE DE GOLF OCCITANIE, 
c’est 71 clubs de 18 trous ou plus. 
Elle se compose de 12 comités 
départementaux appliquant aussi 
la politique fédérale sous notre 
égide. Notre force est également 
de pouvoir nous appuyer sur de 
nombreux bénévoles (arbitres, 
Assistants Sportifs Bénévoles de 
Club, Organisateurs d’Épreuves de 
Club…), sans lesquels rien ne serait 
possible.

Nous avions à cœur de faire 
connaître notre Région et ses golfs, 
alors nous avons beaucoup œuvré 
et beaucoup appuyé les demandes 
des clubs souhaitant accueillir des 
championnats de France ou un GPJ 
et c’est le cas pour le Golf Club de 
Toulouse, l’Ecogolf de l’Ariège, le 
Palmola Golf Club, le St Cyprien Golf 
Club. Et c’est avec beaucoup de joie 
que nous accueillerons en 2023 
les Interligues U12 au Cap d’Agde. 
Les équipes de chaque Ligue vont 
s’affronter ; il va y avoir du beau jeu ; 
une soirée de gala comme chez les 
grands et une coupe à ramener si 
possible à la maison !

La LIGUE DE GOLF OCCITANIE est 
aussi la seule en France à disposer 
depuis 2019 de son propre golf : 
le GOLF DE GARONNE, à deux pas 
du centre-ville de Toulouse. Un 
outil de développement moderne 
et ouvert à tous et à des tarifs très 

accessibles. C’est de même un lieu 
d’accueil pour les jeunes du groupe 
régional et pour les équipes souhai-
tant s’y entraîner. Il est également 
idéal pour recevoir séminaires et 
autres évènements d’entreprise 
avec sa salle modulable et son res-
taurant Ernest du Groupe Pergo.

Rappelons que le golf est une véri-
table filière économique à laquelle 
de multiples autres activités sont 
liées comme le tourisme, l’hôtel-
lerie, la restauration, les magasins 
spécialisés, etc.

Et soulignons que les partenaires 
privés et publics de la Ligue sont 
importants pour son bon fonction-
nement et particulièrement pour 
l’accompagnement des jeunes de 
l’élite. “ Nous avons besoin de vous, 
n’hésitez pas : contactez-nous ! ” »
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Laurent BRENNAN
P.-D.G.

16 INTERIM
Travail temporaire - Recrutement CDD/CDI

CLUB�: UGOLF TÉOULA • INDEX�: 17

L’AGENCE

16 INTERIM

AGENCE DE COLOMIERS
2-4 avenue André-Marie Ampère
31770 COLOMIERS
Tél. : 05 61 85 02 77
AGENCE DE TOULOUSE
32 avenue Étienne Billières
31300 TOULOUSE
AGENCE EUROCENTRE
2 rue de l’Ourmede
31620 CASTELNAU D’ESTRETEFONDS
Web : 16interim.fr
E-mail : l.brennan@16interim.fr

A près avoir été diplômé de 
l’IAE de Montpellier, suivi 
une année d’études sup-

plémentaire en gestion et mana-
gement à Dublin puis avoir acquis 
une solide expérience de direction 
à Montauban et Toulouse au sein 
d’un major de l’intérim, Laurent 
BRENNAN a fondé 16 INTERIM en 
2012. Et ce, avec la volonté affichée 
d’appliquer les méthodes de recru-
tement d’un grand groupe dans une 
entité à taille humaine, beaucoup 
plus proche de ses partenaires 
clients et intérimaires.

16 INTERIM, qui a dépassé main-
tenant les 10 ans d’existence, est 
une agence d’emplois généraliste 
couvrant des domaines d’activité 
principaux du tissu économique 
régionnal : aéronautique, tertiaire, 
ingénierie, bureau d’études, second 
œuvre, transport/logistique, indus-
trie. Bolloré, Blondel, Ineo, Eiffage 
et de nombreuses sociétés locales 
composent sa clientèle.

Son cabinet de recrutement intégré, 
16 EXPERTS, intervient quant à lui 
plus spécifiquement pour les postes 
cadres et ingénierie de ses clients.

Passionné par le ballon ovale, 
multi-champion de France en tant 
qu’entraîneur d’équipes de jeunes 

NOUVEAUTÉ 2023
Nouvelle étape importante dans son 
développement pour 16 INTERIM  : 
l’ouverture ce mois de mars d’une 
nouvelle agence dédiée à la Logistique à 
Eurocentre/Toulouse Nord !

au Stade Toulousain et Colomiers, 
et aujourd’hui encore entraîneur 
des juniors de Blagnac, Laurent 
BRENNAN a plaisir à installer et 
entretenir dans ses relations pro-
fessionnelles quotidiennes les 
valeurs de ce sport qui lui sont 
chères : la compétence, l’engage-
ment et la convivialité.
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Patrick BROENS
Directeur Agence

OMBRE & LUMIÈRE Communication
Agence de communication globale

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 18.5

L’AGENCE
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IN RENOV
85 avenue des Pyrénées - 31240 L’UNION
Tél. : 09 74 97 28 64
Mobile : 06 52 33 76 68
Web : www.in-renov.fr
E-mail : m.brouiller@in-renov.fr

L’AGENCE

Michaël BROUILLER
Gérant

IN RENOV
Agence d’architecture et de maîtrise d’œuvre spécialisée en rénovation

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 25

M ichaël BROUILLER, fort de 
20 ans d’expérience dans le 
bâtiment, a fondé l’agence 

IN RENOV en 2015. Une agence 
qui, guidée au quotidien par ses 
valeurs d’engagement et de fiabilité, 
progresse chaque année en alliant 
conseil, expertise et savoir-faire 
pour créer des projets qualitatifs et 
aboutit dans les moindres détails.
Spécialiste de la rénovation immo-
bilière clés en main à Toulouse, 
IN RENOV intervient en tant que 
contractant général pour accompa-
gner ses clients dans leurs projets 
immobiliers ; qu’il s’agisse d’achat 
ou d’investissement locatif.
De l’esquisse à la livraison des 
travaux, l’agence prend en charge 
toutes les étapes du projet en étant 
toujours au plus près des besoins 
et attentes de ses clients afin de 
créer des lieux de vie uniques et sur 
mesure.
« La synergie des compétences de 
notre équipe d’architectes, archi-
tectes d’intérieurs et conduc-
teurs de travaux nous permet de 
mener à bien des projets de tous 
types : maisons individuelles, 
appartements, immeubles, locaux 
professionnels. »

« Notre promesse�? Vous 
offrir une rénovation lourde 
en gardant l’esprit léger. »
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LA SOCIÉTÉ

David BUC
Gérant

VILLA & CONCEPT
Maître d’œuvre - Construire - Agrandir - Rénover - Piscine

CLUB�: ST GABRIEL • INDEX�: 35.5

L’ expérience démontre qu’en-
gager un projet de construc-
tion, d’agrandissement ou 

de rénovation, nécessite vraiment 
de s’adresser à un professionnel 
confirmé.

Pensez alors à VILLA & CONCEPT ! 
Société familiale de maîtrise 
d’œuvre, créée par David BUC en 
2013 à Rouffiac Tolosan, VILLA & 
CONCEPT a quatre maîtres-mots : 
le choix, la qualité, la confiance et la 
proximité.

Grâce à son savoir-faire et à ses arti-
sans sélectionnés pour leur exper-
tise et les spécificités de votre pro-
jet, la société réalise de A à Z votre 
maison individuelle. Et ce, quel que 
soit son style, du contemporain au 
plus traditionnel, et dans le respect 
des normes et réglementions en 
vigueur notamment énergétiques. 
Et elle restera de bout en bout votre 
interlocutrice unique !

Chaque projet de construction de 
villa est entièrement personnalisé. 
C’est du « cousu main ». La société 
est très exigeante sur la qualité glo-
bale du déroulement et du suivi des 
travaux (comptes-rendus hebdoma-
daires, respect des délais, propreté 
du chantier…). Depuis le début de 
son activité, 100 % de ses clients 
ont été satisfaits, aucune réserve 
n’a été émise ! Un indicateur qui fait 
autorité.

Faire appel à VILLA & CONCEPT, 
c’est choisir un maître d’œuvre 
de proximité et à taille humaine 
qui rassure avec des services de 
qualité qui assurent !

VILLA & CONCEPT
4 impasse du Clos du Loup
31180 ROUFFIAC TOLOSAN
Tél. : 05 61 23 35 66
Mobile : 06 30 27 16 19
Web : www.villaetconcept.fr
E-mail : dbuc@villaetconcept.fr
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Simon CABANES
Dirigeant

BRANDFLOW
Agence de marketing & communication

CLUB�: LA BAROUGE MAZAMET • INDEX�: 18.3

L’AGENCE

BRANDFLOW
11 chemin de l’Armée - 31240 L’UNION
Mobile : 06 17 46 86 79
Web : brandflow.fr
E-mail : simon@brandflow.fr

B randflow. est une agence de 
marketing & communication 
orientée sur la performance 

d’entreprise. Depuis 10 ans, elle 
conseille et accompagne les entre-
prises dans la mise en place de 
leurs enjeux stratégiques grâce aux 
expertises spécifiques de ses 25 
collaborateurs.

« Nous aidons les entreprises 
à se développer, à se structu-
rer et tendre vers la concrétisa-
tion de leurs enjeux stratégiques 
grâce à notre expertise dans les 
domaines du marketing et de la 
communication. »

Mehdi Berkouk (co-fondateur), Simon Cabanes (co-fondateur), Julianne Sanson Ribaut 
(Directrice agence)

“Faire du commun, l’original.”
« Chez brandflow., nous compre-
nons ce qu’il y a de plus commun à 
toutes les entreprises : leur besoin 
de développement. Et notre défi, 
c’est de les conseiller et de les 
accompagner au quotidien avec 
des stratégies, des plans d’actions 
tactiques et des moyens efficaces 
et surtout cohérents avec leurs 
réalités financières et humaines. 
L’original, c’est savoir identifier la 

singularité de chaque entreprise et 
proposer la juste touche de créati-
vité qui la rende unique. »

22



L’ENTREPRISE

Pierre CAHUET
Gérant

FLUO NEON
Fabricant d’enseignes lumineuses

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 13.4

FLUO NEON
7 rue des Charrons
31700 BLAGNAC
Tél. : 05 61 71 46 32
Web : www.fluoneon.fr
Facebook : facebook.com/fluoneon
E-mail : direction@fluoneon.fr

« L’enseigne et l’image�! »

F LUO NEON, le spécialiste 
midi-pyrénéen de la concep-
tion d’enseignes sur mesure 

depuis plus de 40 ans, est le par-
fait équilibre entre la création et la 
matérialisation de votre image.

Véritable metteur en scène, FLUO 
NEON consolide chaque jour sa 
vocation d’être le partenaire privi-
légié d’entrepreneurs désireux de 
créer, améliorer ou refondre leur 
communication. Qu’ils soient col-
lectivités locales ou grands groupes 
industriels comme Airbus (parte-
naire durable depuis 2007), ou bien 
encore enseignes nationales telles 
que Darty, Intermarché, CIC, Crédit 
Agricole, Serge Blanco, E. Leclerc, 
Pharmacie Lafayette sans oublier 
les commerces indépendants, ses 
équipes s’impliquent dans chaque 
étape de leurs projets en mettant à 
profit leurs expertises.

FLUO NEON est un acteur qui 
compte dans son activité. En 
témoignent aussi ses réalisations 
prestigieuses pour le PSG pour le 
Parc des Princes, le palace hôtel 
du Palais à Biarritz, le centre com-
mercial Polygone de Montpellier, 
le « MEETT » à Toulouse, les 5 res-
taurants de l’aéroport Toulouse-
Blagnac, etc. !

AUX RENDEZ-VOUS
DES PREMIÈRES�!
FLUO NEON a eu le privilège de signer les 
enseignes intérieures et extérieures de 
la première boutique-café Visionnaire 
de BigFlo et Oli mais aussi de la 
première boutique du TFC, toutes les 
deux inaugurées en 2022 au centre-
ville de Toulouse ! Une reconnaissance 
à la hauteur du professionnalisme de 
l’entreprise et de la confiance qu’on lui
accorde. (cf. photos)

FLUO NEON fait partie du réseau 
national d’enseignistes EFFISIGN. 
Cela lui permet de s’appuyer sur 
11 autres fabricants de l’hexagone 
installant une présence régionale 
partout en France.
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LA SOCIÉTÉ

Thierry CAMERIN
Président

SOTIP-GROUPE ATG
Tôlerie fine – Câblage - Intégration

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 11.8

SOTIP - GROUPE ATG
2829 La Lauragaise
31670 LABÈGE
Tél. : 05 61 00 19 91
Web : www.sotip.com
E-mail : direction@atg-group.fr

G roupe international basé 
en France et à l’étranger, 
la société SOTIP est impli-

quée auprès d’importants donneurs 
d’ordres des secteurs Aéronautique, 
Médical, Ferroviaire et Défense.

Elle est spécialisée dans la sous-
traitance de Tôlerie Fine de 
Précision et Assemblage, avec des 
équipements industriels de pointe 
dans un environnement de haute 
technologie.

SOTIP propose un accompa-
gnement dans tous les projets 
en découpe, pliage, presse, sou-
dure, traitement thermique, et 
assemblage d’ensembles et sous-
ensembles ; maîtrise d’œuvre 
globale.

La société réalise des pièces élé-
mentaires de structure avion, 
hélicoptère ; des sous-ensembles 
calculateurs de vol, armoires élec-
triques, tableaux de bord, boîtiers 
électroniques et électroniques…

Elle dispose des certifications ISO 
9001 et EN 9100 et de l’ensemble 
des qualifications de procédés spé-
ciaux aéronautiques.
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LA BANQUE

Franck CHAMBON
Directeur Régional Adjoint

SG COURTOIS
Banque &Assurance

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 22.8

SG COURTOIS
Direction régionale
25 rue de Rémusat – 31000 TOULOUSE
Tél. : 05 61 10 83 63
Mobile : 06 25 39 06 34
Web : banque.sg.fr/fr/regions/courtois/
E-mail : franck.chambon@socgen.com

Une banque ancrée 
localement
SG COURTOIS est née de la fusion 
de Banque Courtois,  Société 
Générale et Société Marseillaise de 
Crédit, historiquement implantées 
dans la région Occitanie.  En 
unissant les influences historiques 
et culturelles, les valeurs et 
l e s  f o rce s  d e  ce s  ré s e a u x , 
SG COURTOIS participe pleinement 
à la dynamique économique de 
notre territoire pour accompagner 
les projets de nos clients.

Forte d’un réseau de près de 
2 0 0   a g e n c e s  r é p a r t i e s  s u r 
5   d i r e c t i o n s  c o m m e r c i a l e s 
régionales  pour  nos c l ients 
particuliers, professionnels et 
2 centres d’affaires entreprises, 
nos 1 800  col laborateurs se 
mobilisent au quotidien pour 
accompagner plus de 400 000 
c l i e n t s .  N o u s  p r e n o n s  e n 
considération les spécificités 
de nos clients, en apportant 
conseil  et expertise selon la 
catégorie de chacun (chargés 
d’affaires entreprises, conseillers 
professionnels et TPE, professions 
libérales, patrimoniaux, etc.) ou 
ses besoins (assurances, épargne, 
protection, crédit-bail ,  M&A, 
financement immobilier, etc.).

Nous attachons une importance 
toute particulière à la réactivité, 
facilitée par des prises de décisions 
en local et en région ainsi qu’à 
l’utilisation de nos services digitaux.

Très attachés à notre territoire, 
nous plaçons les enjeux de la RSE 
au cœur de notre stratégie afin de 
renforcer notre impact positif et 
celui de nos clients.

En tant que banque responsable à 
l’écoute des mutations sociétales et 
environnementales, SG COURTOIS 

a pour ambition d’accompagner 
l a  t r a n s i t i o n  é co l o g i q u e  e t 
le  développement,  à  la  fo is 
économique et social, de l’Occitanie 
et de son écosystème.
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LE CABINET

Alain de CHANTERAC
Associé-Fondateur

SYNERCOM FRANCE GRAND SUD (RÉSEAU SYNERCOM FRANCE)
Cabinet conseil en cession et acquisition d’entreprises
Ingénierie financière - Levée de fonds

CLUB�: ST GABRIEL • INDEX�: 33

En 2022, Synercom France 
est classé premier réseau 
français indépendant en 

transmission d’entreprises.
54 opérations réalisées 

dont 6 par Synercom France 
Grand Sud

SYNERCOM FRANCE GRAND SUD
9 bis rue Paul Codos
31400 TOULOUSE
Mobile : 06 80 61 94 31
Web : www.synercom-france.fr
E-mail : adechanterac@synercom-france.fr
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LE CABINET

Cédric CHATAGNER
Gérant

EVOLUFI
Courtage en financement – Conseil en investissements financiers

CLUB�: ST GABRIEL • INDEX�: 16

C réé en 2011, EVOLUFI est un 
cabinet de conseil indépen-
dant qui accompagne ses 

clients sur une stratégie financière 
globale, grâce à 3 pôles d’activité 
complémentaires :

• le crédit immobilier ;

• la gestion de patrimoine ;

• la transaction immobilière.

Ses conseillers sélectionnent en 
toute liberté auprès d’intervenants 
spécialisés et reconnus, les solu-
tions les plus adaptées et perfor-
mantes pour leur clientèle.

Sa force est de s’appuyer sur l’ex-
pertise de chacun de ses collabo-
rateurs pour apporter des solutions 
sur mesure avec une approche sur 
la situation globale des clients. 
L’accompagnement à chaque étape 
et les solutions clés en main sur 
tous ces sujets représentent un gain 
de temps unique !

EVOLUFI
2 rue de la Tuilerie - Bât. A
31130 BALMA
Tél. : 05 67 06 44 64
Web : www.evolufi.fr
E-mail : cedric.chatagner@evolufi.fr

VOUS SOUHAITEZ FINANCER 
UN BIEN IMMOBILIER, VENDRE, 
OPTIMISER VOTRE PATRIMOINE�?  
N’hésitez pas à contacter Cédric, 
Florent et leur équipe pour solliciter leurs 
compétences !
• Cédric : 06 10 12 27 48 
cedric.chatagner@evolufi.fr

• Florent : 07 77 28 13 67 
florent.oberon@evolufi.fr
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LE GOLF

Thomas CLOAREC
Pro et Directeur

GOLF ST GABRIEL

INDEX�: PRO

L e Golf ST GABRIEl, c’est l’es-
prit et l’authenticité du golf. 
Voilà plus de 20 ans que 

Charles BELLAN (ex-joueur sur le 
Challenge Tour européen) et son 
équipe lui impriment un haut niveau 
de qualité.

« Golf de ville à la campagne », golf 
indépendant, « St Gab » se distingue 
par sa convivialité, sa vie de club, 
ses moments forts et son calendrier 
de compétitions.

Il est entretenu avec le plus grand 
soin. Son parcours 9 trous est très 
plaisant à jouer et très intéressant 
sur le plan technique. Et son 6 trous 
compact, un excellent outil pour 
étalonner son petit jeu.

ST GABRIEL est une référence de 
pointe dans l’enseignement pour 

LOUIS BELLAN, TOURING 
PRO DU GOLF ST GABRIEL!
Louis BELLAN, dans les pas de son père 
Charles «quelques» années plus tôt, 
s’est lancé dans une carrière de joueur
pro. Il évoluera cette année sur l’ALPS 
Tour et jouera les épreuves françaises 
du Challenge Tour où il représentera le 
golf de Montrabé. Souhaitons-lui la plus
grande réussite.

tous les niveaux, des débutants 
aux joueurs et joueuses confirmés 
(cours particuliers ou collectifs, 
au practice ou sur les parcours). 
Thomas CLOAREC, Directeur du 
Golf, assiste Charles BELLAN dans 
cette activité. Il y a aussi une École 
de Golf très active.

Le restaurant de ST GABRIEL est 
également très apprécié comme sa 
terrasse sous les mûriers, recher-
chée dès les beaux jours !

Et n’hésitez surtout pas enfin à choi-
sir « St Gab » pour vos séminaires 
(avec initiation golf), soirées d’anni-
versaire et vos repas de groupe ou 
d’entreprise !

Tous les détails de ses offres sur 
son site Web !

GOLF ST-GABRIEL
Lieu dit « Castié » - Route de St Jean
31850 MONTRABÉ
Tél. : 05 61 84 16 65
Restaurant : 05 61 84 46 26 
Ouvert tous les jours le midi sauf le lundi et le 
mardi, et sur réservation le soir pour les groupes
Web : www.golfsaintgabriel.com
Facebook : facebook.com/GolfStGabriel
E-mail : golfstgabriel@orange.fr
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L’ENTREPRISE

Christophe CODDERRENS
Gérant

C’EXPRESS TRANSPORT
Organisation de transports

CLUBS�: LA NIVELLE (64) • INDEX�: 17.4

C’EXPRESS TRANSPORT
Zone Eurocentre Ouest
27 avenue de l’Europe
31620 CASTELNAU D’ESTRETEFONDS
Tél. : 05 61 47 42 01
Web : www.cexpress.fr
E-mail : cexpress@cexpress.fr

E ntreprise de transport indé-
pendante et polyvalente, ins-
tallée à Eurocentre et à la croi-

sée des grands axes autoroutiers du 
Grand Sud, cela fera 20 ans cette 
année que C’EXPRESS TRANSPORT 
assure :
• Affrètements
• Transports en partiels ou lots 

complets

• Transports en plateau
• Transports dédiés à la demande
• Transports de voitures
• Tractions
• Transport exceptionnel CAT1
• Transport avec grue embarquée
• Stockage
• Préparations de commandes
• Conseils sur les flux transports

Et C’EXPRESS TRANSPORT dispose 
dorénavant de l’Agrément pour le 
transport de déchets et d’une vaste 
surface de stockage qu’elle vient de 
doubler pour atteindre 1 600 m2.
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L’ÉQUIPE

Benjamin CONDAT
Gérant

LOCO²
Conseil en immobilier d’entreprise

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 24.8

LOCO², location et vente de 
surfaces professionnelles
• Bureaux
• Locaux d’activité
• Entrepôts
• Plateformes logistiques
• Locaux commerciaux
• Terrains
• Bâtiments clés en main

LOCO2, un conseil 
à l’écoute de vos besoins
L’équipe ne se limite pas à la tran-
saction et propose un accompagne-
ment personnalisé pour répondre à 
tous les enjeux immobiliers : aide 
à la rédaction de baux, avis de 
valeur, analyse de vos critères 
d’investissement et présentation 
d’actifs en exclusivité…

LOCO²
7 rue de la Zone Artisanale de Ribaute
31130 QUINT-FONSEGRIVES
Tél. : 05 61 83 83 83 - Mobile : 06 26 36 05 10
Web : www.loco-2.com
E-mail : condat@loco-2.com

LOCO2, l’immobilier carrément 
entreprenant�!
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L ’ AG E N C E L A S O C I É T É

Fabrice CONTRASTIN
Gérant

MÉDIA EVENTS
Agence de communication 
autour du golf

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 9.2

Co-gérant

JMCL CORPORATE-PROMADE
Personnalisation de produits de golf 
et chariots de golf électriques

MÉDIA EVENTS est une agence de communication 
tout particulièrement tournée vers le golf. Elle 

organise son activité depuis 22 ans autour de 3 axes :
• l’édition et la régie publicitaire ;
• l’organisation d’événements ;
• la personnalisation d’articles de Golf.
Sa parfaite connaissance de l’univers golfique et du 
monde de l’entreprise permet à Fabrice CONTRASTIN 
d’assurer un rôle de conseil éclairé quel que soit le 
projet Golf envisagé. Et il met à votre service toute son 
expérience dans la conception et la gestion clés en 
main de vos évènements, notamment pour l’organisa-
tion de compétitions privées.
MEDIA EVENTS édite le magazine Côté Golf, réa-
lisé en partenariat avec la Ligue de Golf Occitanie et 
gère le Club des Dirigeants Golfeurs (20e édition en 
2023) qui présente chaque année dans son livret ses 
100 membres et leurs sociétés.
Partenaire de la Régie FFGOLF, l’agence vous pro-
pose des solutions digitales sur différents supports 
médias (newsletter FFGOLF, newsletter Golf National, 
Application Smartphone FFGOLF…).
Elle est également très performante dans la personna-
lisation d’articles de golf à destination des entreprises
et des associations sportives (balles, packs sociétés, 
polos, serviettes, etc.).
En bref, MÉDIA EVENTS propose de mettre à disposition 
de ses clients tout un savoir-faire stratégique et terrain
pour utiliser le golf comme un véritable outil de commu-
nication et de RP !

MEDIA EVENTS
9 impasse du communal - 31650 LAUZERVILLE - Mobile : 06 14 76 54 70
Web : www.media-events.media - E-mail : f.contrastin@media-events.media

Fabrice CONTRASTIN et Jean Marc LADAGNOUS ont 
créé en 2012 un site entièrement dédié à la person-

nalisation de produits de golf pour les entreprises et 
les associations sportives. Il est décliné en 4 familles : 
balles, textile, accessoires et dotations.
JMCL CORPORATE collabore avec les plus grands fabri-
cants (Titleist, Callaway, Srixon, Wilson…).
En 2016, la société a lancé PROMADE, marque fran-
çaise spécialisée dans la vente en ligne de chariots de 
golf électriques. Ces chariots haut de gamme allient 
modernité et robustesse à prix maitrisés.
Avec plus de 600 chariots vendus par an, PROMADE est 
devenu un acteur incontournable du marché !

Toutes dernières nouveautés 2023 :
• Le PM 250 S, tout alu et télécommandé

• Les PM 700 S et PM 750 S (télécommandé), 
chariots hybrides tout acier nouvelle génération 

(pliables et démontables)

JMCL CORPORATE-PROMADE
Tél . : 05 34 277 600
Web : www.jmcl-corporate.com
www.pro-made.fr
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LA GRAPHISTE

JUDITH COUDERT
8 impasse Moulive
31400 TOULOUSE
Mobile : 06 15 64 13 13
Web : www.judithcoudert.fr
E-mail : judith.coudert@gmail.com

Judith COUDERT
Graphiste - Webmaster

ARTERRIEN
Création et communication visuelle

CLUB�: UGOLF ÉTANGS DE FIAC • INDEX�: 30.2

G raphiste expérimentée, 
Judith COUDERT a cumulé 
les compétences au fil des 

années afin d’offrir à ses clients des 
prestations complètes. Ainsi, qu’il 
s’agisse d’illustrations, d’identité 
visuelle, de packaging, de création 
de site internet, de communication 
digitale ou même de motion design, 
Judith peut répondre à vos besoins 
d’une manière globale.

Membre du collectif Arterrien, 
Judith COUDERT bénéficie égale-
ment du soutien de professionnels 
compétents et engagés pour les 
projets de grande envergure, que ce 
soit le développement de sites mar-
chands, les stratégies marketing 
de développement ou encore 
les campagnes de community 
management.

Quelques références
du collectif�:
Airbus, Kariban, Klorane Botanical 
Foundation, Météo-France, Milan 
Éditions, Pierre Fabre, Région 
Midi-Pyrénées.

projets de grande envergure, que ce 
soit le développement de sites mar-
chands, les stratégies marketing chands, les stratégies marketing 
de développement ou encore 
les campagnes de community les campagnes de community 
management.
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LE CABINET

Stéphane DAL CIN
Avocat

DAL CIN & ASSOCIÉS
Avocats Droit des aÀaires, Droit des sociétés, Droit fiscal, 
Prévention et Traitement des di¦cultés des entreprises

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 18.5

projets de développement et d’im-
plantation sur le territoire national, 
ou encore dans leurs projets de 
cession ou de restructuration.

Son équipe d’avocats offre un service 
complet en matière d’acquisition ou 
de cession d’entreprise en propo-
sant des prestations sur mesure et 
« clés en main » à ses clients dans 
toutes les étapes et contrôles de ces 
opérations. Soulignons d’ailleurs 
que la période actuelle est de nature 
à favoriser des rapprochements 
d’entreprises pouvant constituer de 
véritables opportunités, en fonction 
des secteurs d’activité.

Le Cabinet est également l’un des 
plus expérimentés pour aborder 
la Prévention ou le Traitement des 

DAL CIN & ASSOCIÉS est 
votre conseil dans toutes les 
étapes importantes de votre 

entreprise. Sa réputation a pris une 
dimension nationale grâce à son 
expertise dans les transmissions 
et les restructurations. Une spécifi-
cité plus que jamais utile dans une 
période propice à ces opérations. Il 
aide aussi à trouver des repreneurs.

Fondé il y plus de 15 ans, le Cabinet 
fait partie du cercle très fermé des 
cabinets d’avocats d’affaires tou-
lousains qui se dédient exclusive-
ment aux opérations de fusions et 
d’acquisitions (M&A) et au droit 
des sociétés. Il propose une judi-
cieuse alternative indépendante et 
pragmatique aux grandes firmes 
nationales et internationales. Il a 
mené jusqu’ici avec succès plus 
d’une centaine d’opérations accom-
pagnant pas à pas entrepreneurs 
et groupes de sociétés (de tous 
les secteurs d’activité) dans leurs 

DAL CIN & ASSOCIÉS
Immeuble ELYPSIS
8 rue des 36 Ponts
31400 TOULOUSE
Tél. : 05 34 31 13 49
Mobile : 06 76 78 57 78
Web : www.dalcin-associes.com
E-mail : s.dalcin@dalcin-associes.com

difficultés des entreprises (conseils 
et accompagnement dans le cadre 
de toute procédure de prévention, 
tel mandat ad hoc ou conciliation, 
de sauvegarde et de redressement 
judiciaire, et également de respon-
sabilité des dirigeants…).
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L’ENTREPRISE

Jean-Alfred DENJEAN
P.-D.G.

LA MAISON DE LA PEINTURE
Magasins de peinture, revêtements de sols et murs, parquets stratifiés

CLUB�: UGOLF TOULOUSE-SEILH • INDEX�: 22

LA MAISON DE LA PEINTURE

NOUVEAU SIÈGE ! :
3 rue Ferdinand Lasalle
31200 TOULOUSE
Tél. : 05 61 57 32 32
Web : www.maisonpeinture.fr
E-mail : contact@maisonpeinture.fr

TOUS SES AUTRES POINTS DE VENTE :
• TOULOUSE

2 rue des Frères Boude
et 185 route de Revel

• ALBI - (Ets Balssa) 5 rue J. Monod
•   CASTRES - (La Maison du Peintre)

174 avenue Albert 1er
• RODEZ - 42 avenue de la Gineste
• ST GAUDENS - (Comptoir de la Peinture)

4 rue de la Garonne à Valentine
• VILLEFRANCHE DE ROUERGUE

Route Haute de Farrou
• MONTAUBAN - 9 bis rue E. Mercadier

LA MAISON DE LA PEINTURE, 
c’est plus de 50 ans d’expé-
rience et de savoir-faire ! Elle 

propose des produits de qualité 
professionnelle pour tous les tra-
vaux de décoration intérieure et 
extérieure.
Pour accompagner son développe-
ment, elle a pris possession de son 
nouveau siège social toulousain, il 
y a un an, rue Ferdinand Lassalle, 
à quelques hectomètres du précé-
dent, toujours dans le quartier des 
Minimes.

TOUS LES PRODUITS 
DISTRIBUÉS PAR 
LA MAISON DE 
LA PEINTURE:
• Peinture
• Décoration
• Papiers Peints
• Moquettes
• PVC/LVT
• Parquets/Stratifiés
• Outillage – Enduits
• Rideaux - Tissus

De notoriété proche de ses clients, 
LA MAISON DE LA PEINTURE 
assure un appui technique auprès 
des particuliers, des artisans, des 
entreprises, des maîtres d’œuvre 
et des collectivités. Une équipe de 
décorateurs et d’experts est là pour 
tous les guider et les conseiller dans 
tous leurs travaux.

Retrouvez-la sur : 
www.maisonpeinture.fr
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DIETRICH CONTROLE FORMATION
29 chemin du Chapitre
31100 TOULOUSE
Tél. : 05 61 50 29 42
Mobile : 06 98 11 29 08
Web : www.dietrich-controle-formation.fr/
E-mail : emmanuel@dietrich-contrôle-formation.fr

LE CENTRE

Emmanuel DIETRICH
Gérant

DIETRICH CONTRÔLE FORMATION
Bureau d’études – Analyse, essais et inspections techniques législatifs / 
Centre de formation certifié Qualiopi

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 14.9

D epuis 2014, le centre toulou-
sain DIETRICH CONTRÔLE 
FORMATION, centre forma-

teur contrôleur VGP, est spécia-
lisé dans les domaines principaux 
suivants :

La formation de contrôle d’engins 
de chantier, d’engins et acces-
soires de levage.  Les forma-
tions  peuvent se faire au sein 
de votre entreprise ou dans nos 
locaux à Toulouse.
Les contrôles techniques légis-
latifs (mise en service, remise en 
service, visite générale périodique, 
montage d’échafaudages et de 
podiums).

Les essais en charge d’accessoires 
et outils de levage avant mise en 
service.
La conduite en sécurité d’engins 
de chantier et de levage en vue 
de l’obtention de l’autorisation de 
conduite.
Les habilitations électriques.
Le travail en hauteur.

35



L’ENTREPRISE

Alain DILOY
P.-D.G.

DILOY’S
Franchise de salons de coiÀure

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 15.5

C réée en 1985 à Toulouse 
et développée en franchise 
depuis 1991, DILOY’S est 

une marque de salons de coiffure 
maillant essentiellement le Grand 
Sud de la France.

De Cannes à Bayonne, 80 franchisés 
et 500 collaborateurs composent 
un solide réseau.

Avec sa quarantaine de salons, 
Midi- Pyrénées contribue largement 
à la vitalité du réseau.

DILOY’S, dont le slogan est « La 
qualité au juste prix », tire sa réus-
site de ses tarifs attractifs et coiffe 
chaque jour près de 3 000 clients !

DILOY’S, c’est aussi un institut de 
beauté à Colomiers. Et toujours 
sous le signe de la qualité à petit 
prix !

L’esprit DILOY’S, c’est également un 
salon de coiffure homme et barbier : 
JUSTE POUR L’HOMME, 54 bis rue 
d’Alsace-Lorraine à Toulouse.

DILOY’S
2 boulevard de Strasbourg
31000 TOULOUSE
Tél. : 05 61 12 65 30
Web : www.diloys.fr
E-mail : alain.diloys@wanadoo.fr

L’Institut Le Salon Le Barbier
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LES BIJOUTERIES JOAILLERIES

DORISE JOAILLIER / DINH VAN
41 rue Croix Baragnon - 31000 TOULOUSE
Tél. : 05 61 52 38 03 ; 05 61 52 42 32 (Dinh Van)
Web : www.dorise-joaillier.com
E-mail : ed@dorise-joaillier.com

POIRAY
28 rue Croix Baragnon
Tél. : 05 61 32 91 67
Web : www.poiray.com

GYNETTE NY
23 rue Croix Baragnon
Tél. : 05 62 87 54 17
Web : www.ginette-ny.com

Édouard DORISE
Président

DORISE JOAILLIER | DINH VAN | POIRAY | GYNETTE NY
Bijouterie joaillerie - Horlogerie

CLUB�: GOLF CLUB DE TOULOUSE • INDEX�: 19.1

É douard DORISE (diplômé GIA 
ayant exercé à Paris, place 
Vendôme, chez Boucheron et 

Mauboussin) et son épouse Isabelle 
continuent leur success story rue 
Croix-Baragnon à Toulouse avec 
maintenant non plus 3 mais 4 bijou-
teries joailleries de prestige !

DORISE JOAILLIER
Lumineux, luxueux, design, il 
offre un écrin raffiné à toutes les 
marques haut de gamme, homme 
et femme, qu’il expose en montres 
et bijoux. À découvrir, son grand 
espace Rolex, son corner Fred, les 
marques Chanel, Marco Bicego, 
Pasquale Bruni, Longines et Grand 
Seiko. Y brillent aussi de mille feux : 
Tudor, Baume & Mercier, Hermès, 
Frédérique Constant ou encore 
Réservoir, etc.

DORISE JOAILLIER dispose éga-
lement d’un atelier de réparation-
transformation-création et d’un 
atelier de réparation horlogère.

DINH VAN dans un nouvel 
écrin dès mars
C’est l’une de la douzaine de bou-
tiques seulement à l’enseigne DINH 
VAN en France. Et elle se refait un 
relookage complet aux nouveaux 
standards de la marque aux collec-
tions tendances toujours dans l’air 
du temps et rapprochant toutes les 
générations ! À vite découvrir dès ce 
printemps.

POIRAY
Un magnifique point de vente ouvert 
l’an passé. La célèbre marque pari-
sienne s’y épanouit tout à son 
aise pour le plus grand plaisir des 
Toulousaines amoureuses de ses 
irrésistibles montres à bracelets 
interchangeables et de ses bijoux 
étincelants et d’une élégance pure.

NOUVEAU�: GYNETTE NY�!
Cette 4e boutique ouverte depuis 
décembre dernier par Édouard et 
Isabelle DORISE fait honneur à la plus 
new-yorkaise des marques françaises 
et à ses créations contemporaines 
et intemporelles. Tout son univers 
maintenant rue Croix-Baragnon !
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EURAUDIT
Résidence « Cap Wilson »
81 boulevard Carnot - 31000 TOULOUSE
Tél. : 05 61 22 47 70
Bureau de Paris :
17 rue Duguay Trouin – 75006 PARIS
Tél. : 01 82 83 47 35

EURAUDIT RH
24 rue Alsace Lorraine
31000 TOULOUSE
Tél. : 05 61 22 47 70

LE CABINET

Julien DUFFAU
Associé

EURAUDIT
Commissariat aux comptes, expertise comptable, RH/paie

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 12.7

C r é é  p a r  J e a n - C l a u d e 
HEBRARD en 1991,  le 
Cabinet EURAUDIT est à ce 

jour composé d’une trentaine de 
personnes, dont 4 associés exer-
çant leur activité entre Toulouse 
et Paris.
Jean-Claude HEBRARD, Julien 
DUFFAU et Stéphane PELAT accom-
pagnent les entreprises partenaires 
du cabinet dans le domaine de 
l’Audit et de l’Expertise Comptable. 
Sophie MAURS, juriste en Droit 
Social, met quant à elle à leur ser-
vice son savoir-faire dans la gestion 
des relations individuelles et collec-
tives de travail, l’établissement des 
bulletins de paie ainsi que dans la 
réalisation de missions d’audit et de 
conseil de la fonction R.H.
Jul ien DUFFAU, soucieux de 
répondre aux préoccupations des 

entreprises dans une région for-
tement impliquée dans le secteur 
de la recherche et l’innovation, 
met aussi à leur profit son exper-
tise technique et juridique dans 
le financement de l’innovation et 
l’accompagnement sur les dispo-
sitifs fiscaux tels que le CIR (crédit 
d’impôt recherche).
« Les compétences et solutions 
ainsi proposées par notre Cabinet 
se sont diversifiées au fil des 
années, l’objectif étant d’accompa-
gner, de soutenir nos clients grâce 
à la création d’un lien unique et de 
proximité avec eux. Le service client 
est notre ADN. Il est centré sur 
l’écoute, la disponibilité et la réac-
tivité ainsi que sur une assistance 
technique et qualitative de tous 
les instants, notre priorité étant de 
fidéliser notre clientèle. »

« La vision, c’est 
la capacité d’avoir 
une image de l’entreprise 
sur le long terme. »
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GRAND GARAGE DE CASTRES
ZI de Mélou - Route de Toulouse - 81100 CASTRES - Mobile : 06 32 19 02 91 - Web : groupepeyrot.com - E-mail : julien.dupont@groupepeyrot.com

LE GROUPE

Julien DUPONT
Directeur concessions Castres, Mazamet et Revel

GROUPE PEYROT
Concessionnaire multimarque

CLUB�: CASTRES GOURJADE • INDEX�: 15.4

I l y a des entreprises qui s’inscrivent dans le temps. Le Groupe PEYROT, c’est près de huit décennies d’exercice ! 
Et l’entreprise familiale en est à sa 3e génération de dirigeants.
Renault, Dacia, Alpine, Nissan, Hyundai, MG… ses 36 concessions s’étendent de l’Occitanie à la Nouvelle-

Aquitaine. Une implantation qui permet au groupe de conserver un service de proximité.
Le Groupe PEYROT, c’est aussi un fort engagement dans le domaine du sport. Passionnés de rugby Robin et Rémi 
PEYROT ont su développer la notoriété du groupe autour des pelouses et attribuent les valeurs de cette discipline 
à leurs affaires, en favorisant le travail en équipe, la persévérance et la performance.

Alpine, une marque du Groupe PEYROT
Envie d’aventure ? L’ensemble des concessions du Groupe 
PEYROT sont aptes à répondre à toutes vos questions 
concernant Alpine. Le centre de la marque est situé à Béziers. 
Si besoin, son commercial peut se déplacer pour des essais 
proches de votre domicile.
Contact : Alain Hamza - 06 30 13 58 08

Renault, une marque du Groupe PEYROT
Iconique ! Voilà comment nous pouvons qualifier 
la marque au losange dans le Groupe.
1944, c’est avec Renault que le premier chapitre 
débute. 2023, l’histoire continue de s’écrire avec 
13 concessions !
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LE GROUPE

Laurent DUPONT
Fondateur Dirigeant

GROUPE ALTERNATIVE
API (travail temporaire, placement) • LORD RH (cabinet de gestion sociale 
et de paie) • SCOPE (cabinet conseil en ressources humaines) •
API HOME (service à la personne)

CLUB�: CASTRES GOURJADE • INDEX�: 15.5

0 6 3 2 1 3 2 8 2 9

0 5 6 3 4 4 1 0 9 3

0 5 6 3 9 8 8 4 5 1

0 7 8 8 4 2 4 6 5 7
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L’ENTREPRISE

Fabien FABRE
Gérant

LICEA
Agencement d’intérieur

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 33.5

LICEA
Sur rendez-vous
Mobile : 06 68 45 21 06
E-mail : sarl.licea@gmail.com

C réée en 2008, LICEA est 
spécialisée dans l’agen-
cement d’intérieur sur 

mesure. L’entreprise qui intervient 
à Toulouse et dans ses alentours 
réalise cuisines, salles de bains, 
dressings, ameublement de salon, 
etc.
Prête à étudier tous les projets, 
elle en assure la maîtrise complète 
(étude, plans, devis, matériaux, 
couleurs, pose, suivi…).
LICEA, c’est un seul interlocuteur et 
des produits assemblés en France.

« Chaque projet est 
unique et mon objectif 
c’est que chacun soit 
en tous points conforme 
aux souhaits précis, 
aux attentes formulées, 
de mes clients. »
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INSITU GROUPE
17 avenue Didier Daurat - Immeuble Socrate
31702 BLAGNAC CEDEX
Tél. : 05 34 60 50 50
Web : www.insitu-groupe.com
E-mail : pascal.fenasse@insitu-groupe.com

LE GROUPE

Pascal FENASSE
Président Fondateur

INSITU GROUPE
Services aux entreprises

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 15.3

Déjà une référence sur les sites ter-
tiaires clés en main, InSitu Groupe 
ambitionne de doubler les surfaces 
qu’il opère ainsi que son CA à l’hori-
zon 2027. L’entité ne cesse de se 
réinventer toujours au plus près des 
besoins de ses clients. Les dernières 
années ont été compliquées à gérer 
pour les entreprises avec des trans-
formations importantes dans l’orga-
nisation du travail. La mise en place 
du télétravail a chamboulé les orga-
nisations et souligné la nécessité de 
renouveler, moderniser et flexibiliser 
les espaces de travail.
InSitu Groupe accompagne toutes 
les entreprises avec des solutions 
leur permettant de conserver leur 
cash immobilier, transformer et 
gérer leur parc immobilier.
Avec InSitu Groupe, le bureau de 
demain s’invente aujourd’hui !

Spécialisé dans les services aux entreprises depuis 25 ans, InSitu Groupe n’a de cesse de se 
distinguer par son audace et ses innovations. Il s’articule autour de six filiales�:

• InSitu RELOCATION, il est un 
acteur historique en France de 
la gestion de la mobilité profes-
sionnelle avec des implantations à 
Toulouse, Lyon, Nantes, Bordeaux 
et Paris et avec des références 
éloquentes telles que Safran, 
Sopra Steria, Motorola, Capgemini 
Engineering, Areva, Manpower, 
Daher, Thales, Carrefour… ;

• InSitu BUSINESS CENTRE, pour 
la location d’espaces de travail der-
nière génération : bureaux opérés, 
coworking et résidences d’affaires 
(40000 m² dans les 4 zones straté-
giques toulousaines mais aussi à Aix-
en-Provence, Montpelier et Rennes);

• InSitu SERVICES, pour l’accom-
pagnement au design d’espaces de 
travail et les prestations de facility 
management efficaces ;

• InSitu FOODIES, point de vente et 
livraison de repas sains, frais et faits 
maison servis exclusivement dans 
nos espaces de travail pour assurer 
une pause déjeuner goûteuse à nos 
clients ;

• Bocal en Boucle, distributeur 
connecté pour les cafétérias d’en-
treprise permettant de délivrer 
24h/24h et 7 j/7 des repas 100 % 
bio, 0 déchet et en circuits courts ;

• Home & Office Concept, une solu-
tion globalisée pour l’aménage-
ment, la décoration et la rénovation 
de vos intérieurs : bureaux, espaces 
de travail, cuisine, salle de bains, 
dressing et électroménager.
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LE CONSULTANT

Jacques FROUVELLE
Consultant auprès des PME et ETI

CLUB�: ST GABRIEL • INDEX�: 22

« L’expérience 
doit être partagée. »
Telle est ma 
philosophie.

“I ngénieur de formation, 
ancien dirigeant et créateur 
de la société LABSOFT et 

du groupe EKLAS, j’ai la volonté et 
le souhait aujourd’hui, après une 
longue carrière, de transmettre 
toute mon expérience de dirigeant 
et de gestionnaire.
J’interviens auprès des sociétés 
du numérique, de jeunes sociétés 
innovantes ou de petites sociétés 
connaissant des problèmes de 
croissance. Et je demeure ouvert à 
d’autres sollicitations entrant dans 
le champ de mes capacités. »

Mes domaines 
d’intervention�:
– Conseil en stratégie
– Conseil en recrutement
– Veille concurrentielle
– Prévention des difficultés
– Recherche de financement, 

investissement
– Rapprochement de sociétés, 

recherche de partenaires, cession.

Mobile : 06 85 40 48 44
E-mail : jacques.frouvelle@orange.fr
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L’AGENCE MAS TOLOSA

Anthony GARCIA
Dirigeant

PURE
Agence conseil en communication

MAS TOLOSA
Lieu de réceptions, de séminaires

CLUB�: UGOLF LA RAMÉE • INDEX�: 35

PURE
51 rue des Amidonniers
31000 TOULOUSE
Mobile : 06 27 01 41 63
Web : agence-pure.com
E-mail : anthony@agence-pure.com

NO STANDARDS

MAS TOLOSA
79 rue des Chênes
31830 PLAISANCE DU TOUCH
Mobile : 06 27 01 41 63
Web : mas-tolosa.fr
E-mail : anthony@mas-tolosa.fr

C réée en 2013, PURE, agence conseil en 
communication, cultive l’art du « Beau et du 
Design ».

Composée de 25 collaborateurs,  PURE pro-
pose des idées non conformistes à ses clients en 
matière de : Branding - Digital - Conseil - Design 
graphique - Vidéo - Activation…

Et grâce à ses deux bureaux (Toulouse & Paris), 
PURE rayonne aujourd’hui au national !

D omaine de réception à Plaisance du Touch, le 
MAS TOLOSA comprend 14 salles de récep-
tion entièrement équipées (audio, vidéo, tech-

nique) et accueille des groupes de travail de 5 à 1 200 
personnes.

Plus de 2 000 m² d’espaces réceptifs et 1,5 ha d’es-
paces extérieurs vous offriront une expérience hors du 
commun. Bref, un site parfait pour les séminaires, les 
événements professionnels, les salons et les mariages !
L’été, c’est également un restaurant éphémère qui 
ouvre ses portes sur le domaine : « COCO LES PIEDS 
DANS L’EAU ».
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D-INSPORTS CENTER

D-INSPORTS CENTER
409 avenue de Garossos
31700 BEAUZELLE
Mobile : 07 69 59 58 27
Web : d-insports-center.com

D-INSPORTS COACHING
Dimitri GARDELLE
Mobile : 07 69 59 58 27
Web : www.d-insports.com
E-mail : dimitri@d-insports.com

D-INSPORTS COACHING

Dimitri GARDELLE
Fondateur & Directeur Général

D-INSPORTS COACHING
Coaching sportif à domicile 
et en entreprise

D-INSPORTS CENTER
Cours collectifs de sport

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 14

“C o a c h  s p o r t i f 
p r i v é  e x p é r i -
menté, j ’ inter-

viens à domicile, en 
entreprise, en salle de 
sport ainsi que dans 
les hôtels.
Passionné de sport 
et par la compétition 
depuis toujours, je suis 
Diplômé des Métiers 
de la Forme depuis 
2013, et spécialisé 
dans le coaching et la 
remise en forme.
Ma vision du sport et 

de la remise en forme cerne l’amélioration de la condi-
tion physique, un mieux-être, une meilleure santé géné-
rale, mentale et nutritionnelle. C’est pourquoi, j’aime 
partager mes conseils dans ces domaines.
J’ai aussi eu la chance de voyager notamment en 
Australie où j’ai pu échanger, observer, coacher, 
apprendre d’autres clés et ainsi élargir encore mes 
connaissances et méthodes.
Tout un acquis personnel et professionnel au service de 
vos attentes et objectifs. »

“Nous avons créé pour vous un concept unique sur 
Toulouse, à deux pas de l’aéroport, et avec les der-
nières technologies ! Un centre dédié aux cours col-

lectifs, en « small group », c’est-à-dire avec maximum 
10 personnes encadrées par un coach professionnel.
Nous avons conçu des cours sur mesure Un concept 
adapté à tout le monde et à tous les niveaux.
Ici nous allons vous chouchouter. Nous vous mettons à 
disposition tous les accessoires nécessaires pour faire 
votre sport dans les meilleures conditions. Vous allez 
travailler en immersion dans une ambiance familiale 
pour arriver à vos objectifs.
Alors à très vite à D-INSPORTS CENTER ! »
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Frédéric GENTILIN
Gérant

CLUB DE PLAGE « GINETTE »

HÔTEL-RESTAURANT « LA CÔTE RÊVÉE »

CLUB�: UGOLF TOULOUSE-SEILH • INDEX�: 25.2

LE CLUB DE PLAGE / L’HÔTEL-RESTAURANT

HÔTEL-RESTAURANT 
« LA CÔTE RÊVÉE »
55 boulevard du Front de Mer 
11370 LEUCATE-PLAGE
Tél. : 04 68 40 72 72

“G I N E T T E »  e t  « L A 
CÔTE RÊVÉE » vous 
accueillent dans ce 

magnifique endroit qu’est Leucate 
Plage…
« GINETTE », la célèbre, vous reçoit 
de mai à septembre les pieds dans 
le sable, dans une ambiance cha-
leureuse et familiale. Un club de 
plage qui respire la joie des beaux 
jours et où l’on déguste une déli-
cieuse cuisine de saison aux irrésis-
tibles saveurs méditerranéennes.

LEUCATE PLAGE, 
CE VRAI PETIT PARADIS
C’est la grande plage idéale pour petits 
et grands ! C’est la seule plage côtière 
abritée de la tramontane. Et son sable 
est reconnu mondialement puisqu’il 
est sable étalon. Les eaux cristallines 
des criques bien abritées par la falaise, 
la plage nature de Mouret, son front 
de mer et ses coquettes villas le long 
de la promenade attirent depuis des 
générations les familles. Pour un séjour 
nature à l’état pur, choisissez Leucate 
Plage !

L’hôtel-restaurant « LA CÔTE 
RÊVÉE » datant des années 50 et 
rénové en 2019 est ouvert toute 
l’année. La carte du restaurant est 
préparée par le chef deux étoiles 
local ,  Claude GIRAUD et les 
chambres sont avec une vue unique 
et imprenable sur la mer.
En amoureux, en famille, entre amis 
ou en groupe, vous passerez sans 
aucun doute d’excellents moments 
dans ces deux établissements. 
N’hésitez pas à réserver !

CLUB DE PLAGE 
« GINETTE »
37 avenue de la Côte Rêvée 
11370 LEUCATE-PLAGE
Mobile : 06 22 58 50 20
Web : www.ginetteleucate.fr
E-mail : hello@ginetteleucate.fr
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L’ENTREPRISE

Rodolphe GIRAUD
Gérant

ESPAZO
Aménagement de bureaux (conception et réalisation)

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 18.1

donne à votre projet un nouvel élan 
grâce à ces lieux de vie conviviaux, 
design et évolutifs.

À noter également qu’ESPAZO a 
un service maintenance pour la 
modification et l’évolution de vos 
aménagements. Les entreprises 
d’aujourd’hui doivent s’adapter et 
par conséquent leurs aménage-
ments aussi. Nous restons à vos 
côtés pour vous conseiller et ajuster 
votre agencement en fonction des 
variations de vos effectifs et de vos 
besoins organisationnels.

E SPAZO a plus de 10 ans d’ex-
périence. Et cette entreprise 
du bâtiment s’est construit 

une solide réputation dans la Ville 
rose assurant, avec son équipe, plus 
de 200 chantiers par an !

Aménageur d’espaces profession-
nels, ESPAZO accompagne toutes 
les entreprises, en acquisition ou 
en location, dans leurs nouveaux 
espaces de travail.

Elle propose des projets clés en 
main. De la conception à la réalisa-
tion, ESPAZO répond aux besoins de 
ses clients en termes de conseils, de 
créativité et de réactivité. Toute son 
équipe réalise votre projet afin qu’il 
réponde à vos exigences et qu’il soit 
à l’image de votre entreprise.

Force de proposition sur les der-
nières tendances d’aménagement, 
elle donne une nouvelle dimension 
à vos espaces de travail et de col-
laboration. Son but est de mettre 
en avant le bien-être, la communi-
cation et la productivité à travers 
de nouveaux espaces (espaces de 
coworking, de travail mutualisés, 
espaces informels, workcafé…). Elle 

ESPAZO
4 rue Hermès
31130 QUINT FONSEGRIVES
Tél. : 05 62 57 71 09
Web : www.espazo.fr
E-mail : r.giraud@espazo.fr
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LE GROUPE

Simon GOUDEAUX
Directeur Ventes Occasions du Groupe

GROUPE PEYROT
Concessionnaire multimarque

CLUB�: CAB GOLF (19) • INDEX�: 11.2

GROUPE PEYROT
La Lauragaise
2286 route de Baziège - 31670 LABÈGE
Mobile : 06 79 88 56 15
Web : www.groupepeyrot.com
www.reflexautomobile.com
E-mail : simon.goudeaux@groupepeyrot.com

• Distributeur MG
Retrouvez la gamme MG Motor 
dans ses concessions de Toulouse, 
Labège et Muret.

Des véhicules révisés et garantis 
au bon prix !

• Distributeur NISSAN
Le Groupe PEYROT distribue la 
marque NISSAN sur le Grand 
Toulouse depuis 2008. Ses équipes 
s’engagent auprès de vous à chaque 
étape de la réalisation de votre 
projet (choix du modèle, reprise 
de votre ancien véhicule, finance-
ment et garantie de votre nouvelle 
NISSAN). À découvrir dans ses 
3 concessions de Toulouse, Labège 
et Muret, les derniers modèles 
QASHQAI i-POWER et le nouveau 
NISSAN X-TRAIL.

L e  G r o u p e  P E Y R O T,  q u i 
détient 36 points de vente 
en Occitanie et Nouvelle-

Aquitaine, a été créé en 1945 par 
Joseph FRANCO, alors mécanicien 
à Castelnaudary. Cette entreprise 
familiale est actuellement entre les 
mains de la troisième génération de 
dirigeants, Robin et Rémi PEYROT.

Il développe trois activités 
sur Toulouse :

• REFLEXAUTOMOBILE.COM
Avec son offre « Mon occasion à la 
carte », il propose des véhicules 
d’occasion de toutes les marques. 
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Denis GRENOUILLET
Gérant

NTK
Fabrication et vente de vêtements sportifs 
wet professionnels griÀés Emile Ntamack

CLUB�: UGOLF LA RAMÉE • INDEX�: 54

L’ENTREPRISE

NTK DG
21 chemin du Marin
31100 TOULOUSE
Mobile : 06 07 14 94 40
Web : www.emilentamack.com
E-mail : denis.grenouillet@wanadoo.fr

C réée en 1996 à Toulouse, la marque NTK est née d’un 
challenge qu’Émile NTAMACK a souhaité relever et avec 
la même philosophie qu’il avait dans le sport : donner 
le meilleur !

Fort de ce concept, NTK s’est spécialisée dans un premier temps 
dans la vente de vêtements sportifs d’abord pour le rugby ainsi que 
pour les sociétés et les entreprises.
La marque s’est tout de suite distinguée grâce à la qualité de son 
service et une fabrication intégralement maîtrisée, du design 
à la confection. Cette maîtrise a permis à la société de créer 
chaque année davantage de tenues performantes, techniques et 
tendances.
Grâce à son expérience, la marque a évolué et s’est diversifiée 
progressivement se tournant vers la fabrication de textiles et 
accessoires pour de multiples autres sports comme le football, le 
handball, le golf…
Aujourd’hui, NTK est ainsi à même de proposer une large gamme 
d’équipements personnalisés adaptés à quasiment tous les sports. 
Ses développements lui permettent de répondre à l’échelle natio-
nale à toutes les demandes du domaine sportif et de la sphère 
professionnelle (sociétés, entreprises…). Sa politique commerciale 
engage des partenariats étroits et avantageux avec ses clients et 
notamment avec les clubs et associations.
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LE GROUPE

Dan GREUET
Président

NOVILIS IMMOBILIER
Tous les métiers de l’immobilier

CLUB�: UGOLF TOULOUSE-SEILH • INDEX�: 54

NOVILIS IMMOBILIER
4 chemin de Bégou - 31150 LESPINASSE
Tél. : 05 61 74 12 36
Web : www.novilis.fr
E-mail : novilis@novilis.fr

A vec plus de 80 collabora-
teurs répartis sur 8 agences 
situées à Lespinasse (siège 

et agence spécialisée en transac-
tion), Castelginest, Tournefeuille, 
Fonsorbes,  Muret ,  Revel  et 
Castelnaudary, le Groupe NOVILIS 
est présent sur l’ensemble de la 
région toulousaine.
Humanisme, proximité, indépen-
dance et qualité de services sont 
nos valeurs fondamentales. Depuis 
1992, nous mettons tout en œuvre 
pour que les projets aboutissent 
dans les meilleures conditions.

Le Groupe NOVILIS 
(président Eric MONTAMAT) 
est composé de 4 filiales
• Novilis Immobilier (président 
Dan GREUET), constituée de 4 
branches : transaction, location, 
gestion, syndic
• Novilis Promotion (président 
Thomas BAYLAC), avec 3 axes 
de savoir-faire : promotion, lotis-
sement, assistance à maîtrise 
d’ouvrage
Et 2 nouvelles filiales en 2023 :
• Ma Villa Novilis : construction de 
maisons individuelles
• Novilis Conseil : commercialisation 

d’actifs d’immobiliers d’entreprise à 
la location et à la vente
Nous pratiquons tous les métiers de 
l’immobilier, ce qui nous permet de 
répondre aux besoins de tous nos 
clients et de les accompagner tout 
au long de leur parcours résidentiel.

QUELQUES CHIFFRES�:
• 8 agences
• 80 collaborateurs
• 3 000 lots gérés
• 170 copropriétés en syndic
• 50 terrains à bâtir créés par an
• 150 logements neufs créés par an
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LA SOCIÉTÉ

Renaud HAUDIQUET
P.-D.G.

EVOS PATRIMOINE
Marchand de biens et aménageur foncier

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 25

« Des clients fidèles pour lesquels 
je m’efforce toujours de réaliser les 
plus belles prestations, de livrer des 
produits de bonne qualité. Et cela 
débouche effectivement en général 
sur un partenariat à long terme. »

D irigeant fondateur d’EVOS 
PAT R I M O I N E ,  R e n a u d 
HAUDIQUET a plus de 20 

ans d’expérience dans son activité 
de marchand de biens à Toulouse.

Il est spécialisé dans la valorisation 
d’immeubles anciens, valorisation 
qu’il maîtrise d’autant mieux qu’il a 
exercé tous les corps de métiers du 
bâtiment. « Améliorer et créer » est 
son moteur !

Il s’adresse aussi bien aux inves-
tisseurs qu’aux accédants à la 
propriété quel que soit le projet 
envisagé.

Un partenaire sérieux pour tous 
ceux qui veulent optimiser ou créer 
un patrimoine immobilier de valeur.

EVOS PATRIMOINE, c’est égale-
ment un aménageur foncier/lotis-
seur sur la région toulousaine et 
jusqu’à 50 km à la ronde. La société 
a déjà une dizaine de lotissements 
à son actif et peut se révéler très 
précieuse pour vous guider dans 
vos choix.

Dans toutes ses activités, EVOS 
PATRIMOINE entretient une rela-
tion privilégiée avec ses clients.

EVOS PATRIMOINE
11 rue Ambroise Frédeau
31500 TOULOUSE
Mobile : 06 64 82 94 30
E-mail : evospatrimoine@free.fr

AVANT APRÈS
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L’AGENCE

Jean-Michel IBOS
Consultant Senior en Gestion de Patrimoine

CLUB CAPITAL CONSEIL
Gestion de patrimoine

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 11

CLUB CAPITAL CONSEIL
41 rue de la Découverte
Immeuble INNOPARC 2
31670 LABÈGE
Mobile : 06 58 12 57 41
E-mail : jm.ibos@clubcapitalconseil.fr

C LUB CAPITAL CONSEIL, créé en 2009 par un 
passionné de rugby, vous propose de gagner 
le match contre la fiscalité et de transformer 

l’essai du patrimoine! Partenaire du Stade Toulousain 
du Racing 92, de Bayonne, du Castres Olympique et de 
Blagnac, c’est avec une âme nourrie des valeurs spor-
tives, un sens de l’équipe, du travail et des responsabili-
tés que l’agence relève chaque jour pour vous ces défis.

Pression fiscale trop forte ? Envie de développer son 
patrimoine ? Et la retraite ? ! Comment s’y préparer ? 
Face à ces questions préoccupantes, elle s’efforce de 
vous apporter les bonnes réponses quels que soient 
les contextes.

La spécialité de CLUB CAPITAL CONSEIL est son 
savoir-faire qui offre aux particuliers des solutions en 
adéquation pour agir sur leurs impôts et leurs inves-
tissements. La politique « maison » repose sur une 
relation de proximité qui démarre par la sélection de 
partenaires locaux de qualité où le client est placé au 
cœur de tous les sujets.

Les clés du match avec CLUB CAPITAL 
CONSEIL ! :
1. Tour d’horizon de votre situation
2. Recherche de la meilleure solution avec vous
3. Mise en place performante
4. Suivi durant toute la durée du projet

CLUB CAPITAL CONSEIL, dans sa vocation patri-
moniale, fait intervenir des partenaires promoteurs 
toulousains. Une excellence, un professionnalisme 
et des compétences « Made in Toulouse » fièrement 
revendiqués et appréciés déjà par plus de 1 800 
familles qui lui ont fait confiance !

POUR OPTIMISER VOTRE FISCALITÉ
ET/OU DÉVELOPPER VOTRE PATRIMOINE

POUR PRENDRE RENDEZ-VOUS�:
Jean-Michel IBOS au 06 58 12 57 41
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L’ENTREPRISE

Clément ICHER
Co-gérant

GRANICO BY MDC
Marbrerie

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 54

GRANICO BY MDC
8 rue d’Hélios - 31240 L’UNION
Mobile : 06 70 75 35 67
Web : www.granico.fr
E-mail : c.icher@granico.fr

F ondée en 2004, GRANICO BY 
MDC dont le siège social est 
installé à l’Union, transforme 

et usine des plaques de granit, de 
quartz Silestone® ou de Dekton® afin 
de modeler vos plans de travail, 
plans vasques, îlots, receveurs de 
douche, mobiliers et parements sur 
mesure au gré de vos envies.
Grâce à son savoir-faire unique et 
ses équipements de pointe (usinage 
au diamant…), GRANICO est fière 
de produire des pièces sur mesure 
de très grande qualité.
L’entreprise dispose de sa propre 
usine basée à l’Union, afin d’offrir à 
ses clients une production « Made in 
France » basée sur un triple engage-
ment: qualité, réactivité et proximité.

« Sérieux, respect, écoute, transpa-
rence et proximité, sont autant de 
valeurs qui nous ont permis de nous 
construire et de nous développer 
à travers un réseau de 9 points de 
vente dans le sud de la France.
L’ensemble des membres de notre 
équipe saura toujours se rendre 
disponible pour vous conseiller et 
vous accompagner à chacune des 
étapes de votre projet.
GRANICO, c’est avant tout une 
équipe de professionnels de la 
pierre réunis autour d’un engage-
ment commun : notre savoir-faire au 
service de votre satisfaction ! »
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LES BANQUES

Lionel JON
Responsable Crédit-Bail Mobilier

CIC SUD OUEST
Banque

CLUB�: UGOLF TÉOULA • INDEX�: 9.8

CRÉDIT MUTUEL MIDI-ATLANTIQUE
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L’art de gérer votre patrimoine, 
c’est avant tout privilégier vos 
intérêts en toute indépendance.

Caisse Régionale du Crédit Mutuel Midi-Atlantique – RCS Toulouse D 312 682 099.

Votre contact : Alain Combes
Tél. : 05 61 61 46 79
Courriel : alain.combes@creditmutuel.fr

Banque mutualiste d’envergure internationale, le Crédit Mutuel 
s’engage à bâtir avec vous une stratégie patrimoniale de qualité, 
basée sur la confi ance, la proximité et le savoir-faire.
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HVAC DISTRIBUTION
11 rue de l’Europe - 31850 MONTRABE
Mobile : 06 51 60 90 29
Web : hvac-distribution.fr (en construction)
E-mail :j.kieffer@hvac-distribution.fr

L’ENTREPRISE

Julien KIEFFER
Gérant

HVAC DISTRIBUTION
Distribution BtoB spécialisée en climatisation/chauÀage

CLUB�: ST GABRIEL • INDEX: 54

D istributeur indépendant 
français dont le siège est 
basé à Montrabé, HVAC 

DISTRIBUTION a été créé en 2015. 
Et tout récemment, une nouvelle 
agence a vu le jour dans la zone 
Thibaud à Toulouse.

L’entreprise est spécialisée dans la 
vente de produits de climatisation 
tels que les DRV, les gainables et les 
splits. Elle œuvre aussi sur le mar-
ché des pompes à chaleur air/eau, 
eau/eau, pour le chauffage de la 
maison et de la piscine. Et son offre 
est complétée par toute une gamme 
de régulations et d’accessoires.

Notez que HVAC DISTRIBUTION 
commercialise exclusivement ses 
produits et solutions auprès des 
professionnels du génie climatique.

« Notre équipe est composée de 13 
membres motivés et déterminés 
à répondre aux besoins précis de 
nos clients. Notre réactivité, notre 
autonomie, notre proximité, notre 
qualité de service mais aussi notre 
convivialité et notre taille humaine 

sont autant d’atouts qui nous carac-
térisent et qui nous permettent de 
demeurer compétitifs dans notre 
secteur d’activité et de fidéliser 
notre clientèle. »

Dans ses objectifs de développe-
ment, HVAC DISTRIBUTION envi-
sage sous deux ans d’ouvrir une 3e

agence et d’atteindre un CA autour 
de 10 M€.
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LE ROWING CLUB
Du 1er Mai au 30 septembre :
ouvert 7/7 de 12h à 15h et de 19h à 23h30
Du 1er octobre au 30 avril : 
fermeture le lundi mardi dimanche soir
19 allée Alfred Mayssonnie - 31400 TOULOUSE
Tél. : 05 61 52 85 53
E-mail : rowingtoulouse@gmail.com

LE RESTAURANT

John KNEZ
Co-gérant

LE ROWING CLUB
Restaurant

CLUB�: GOLF CLUB DE TOULOUSE • INDEX�: 11.3

L e ROWING CLUB est une ins-
titution de la restauration 
toulousaine fondée en 1946. 

Situé sur l’île du Ramier, à deux 
pas de l’hyper centre, cet établis-
sement indissociable des bonnes 
adresses de la Ville rose offre un 
cadre totalement dépaysant aux 
airs de vacances et est tout parti-
culièrement apprécié pour sa salle 
chaleureuse et ses deux terrasses.

« Avec notre vue sur la Garonne, 
nous proposons une cuisine gour-
mande et conviviale à base de pro-
duits frais et de qualité. Sans oublier 
notre large choix de cocktails et de 
vins pour accompagner nos déli-
cieuses grillades au feu de bois. »

« La bonne humeur, le bien rece-
voir et un service exigeant sont nos 
maîtres-mots. Ils nous permettent 

de garantir, à tous, le plus agréable 
moment de partage autour d’une 
table ou sur nos terrains de 
pétanque. »

« Une saison au ROWING est pour 
moi, est pour nous, une aventure 

humaine durant laquelle l’épanouis-
sement et le développement de cha-
cun sont une priorité. Et notre clien-
tèle en est la première bénéficiaire! »
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L’ENTREPRISE

Didier LABATUT
Président

OPTINUM
Décoration - Agencement - Impression

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 19.6

O P T I N U M ,  i m p r i m e u r 
numérique grand et très 
grand format ! Notre expé-

rience de plus de 30 ans dans les 
domaines de l’impression légitime 
notre capacité dans la proposi-
tion et la fourniture de solutions 
imprimées.

Nos produits d’impression�:
• Impression UV sur bâche avec des 

laizes de 5 m.
• Impression latex ou solvant sur 

adhésif, posters, affiches, carton, 
papier peint.

• Impression en sublimation de tis-
sus, drapeaux, nappes, rideaux…

• Impression UV sur supports 
rigides (Pvc, Dibond, Aquilux, 
Polyester…).

• Objet pub

Aménagement de stand, 
événements, show-room�:

OPTINUM SAS
ZA des Landes - Allée de l’Autan - 31850 MONDOUZIL
Tél. : 05 61 27 07 60 - Mobile : 06 52 45 66 98
Web : www.optinum.fr - E-mail : contact@optinum.fr

REMISE 10 % RÉSERVÉE AUX MEMBRES DU CLUB
CODE�: CLUBDES100

UNE BOUTIQUE EN LIGNE
TOUTE LA SIGNALÉTIQUE DE VOS ÉVÉNEMENTS

SignsForEvents.fr
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LA SOCIÉTÉ

Éric LACOMBE
Gérant Associé

NAPSIS OCCITANIE (GROUPE NAPSIS FRANCE)
Intégrateur de solutions télécoms dans les entreprises 
(téléphonie fixe, accès Internet très haut débit, solutions de télétravail, 
hébergement de serveurs…)

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 37
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LES SOCIÉTÉS

Jean-Marc LADAGNOUS
Gérant Co-gérant

JMCL DISTRIBUTION
Grossiste en équipements 
de parcours de golf

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 15

JMCL DISTRIBUTION est un grossiste reconnu en 
France depuis plus de 30 ans. Il est spécialisé sur 
les marchés :

• de l’équipement des parcours et des practices de golf 
(balles, tapis, système de distribution automatisée, 
hampes, drapeaux, lave-balles, signalétique…) ;

• des accessoires Pro-shop (tees, chariots, balles de 
récupération…) ;

• des articles personnalisés pour les golfs (cartes de 
score, boules de départ, Fanions brodés, signalétique 
golf etc.)

Il propose également une gamme Home training.

Deux sites diffusent ses produits :
• www.jmcldistribution.com

Pour les Golfs et centres d’entraînement
• www.jmcltraining.com

Pour les particuliers, l’entraînement golf à domicile 
(cage, tapis, tapis putting, outils pédagogiques)

JMCL DISTRIBUTION
15 boulevard Silvio Trentin - 31200 TOULOUSE
Tél. : 05 61 47 70 09
E-mail : jmcl.distribution@wanadoo.fr
Web : www.jmcldistribution.com
www.jmcltraining.com

JMCL CORPORATE - PROMADE
15 boulevard Silvio Trentin - 31200 TOULOUSE
Tél. : 05 34 277 600
Web : www.jmcl-corporate.com
www.pro-made.fr

d i s t r i b u t i o n

JMCL CORPORATE - PROMADE
Articles de golf personnalisés 
pour les clubs et les entreprises - 
Chariots de golf électriques

J ean-Marc LADAGNOUS et Fabrice CONTRASTIN 
ont créé en 2012 un site entièrement dédié à la 
personnalisation de produits de Golf pour les 

entreprises et les associations sportives. Il est décliné 
en 4 familles : balles, textile, accessoires et dotations.
JMCL CORPORATE collabore avec les plus grands fabri-
cants (Titleist, Callaway, Srixon, Wilson…).
En 2016, la société a lancé PROMADE, marque fran-
çaise spécialisée dans la vente en ligne de chariots de 
golf électriques. Ces chariots haut de gamme allient 
modernité et robustesse à prix maitrisés.
Avec plus de 600 chariots vendus par an, PROMADE est 
devenu un acteur incontournable du marché !

Toutes dernières nouveautés 2023 :
• Le PM 250 S, tout alu et télécommandé

• Les PM 700 S et PM 750 S (télécommandé), 
chariots hybrides tout acier nouvelle génération 

(pliables et démontables)
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LES ENTREPRISES

PROPREMENT VOTRE/
CONTAINER SERVICE
2 rue d’Hélios
31240 L’UNION
Tél. : 06 09 73 36 21
E-mail : proprementvotre@orange.fr

Xavier LAILLE
Dirigeant

PROPREMENT VOTRE
NeÉoyage pour le tertiaire

CONTAINER SERVICE
Gestion des encombrants

CLUB�: UGOLF ÉTANGS DE FIAC • INDEX�: 54

PROPREMENT VOTRE est une 
entreprise de référence dans 
le secteur du nettoyage à 

Toulouse et sa périphérie.
Ayant débuté en 1987, Xavier 
LAILLE est dans le métier depuis 
plus d’une trentaine d’années. 
Créée en 2001, PROPREMENT 
VOTRE repose donc sur une longue 
expérience.
« 98 % de notre activité se concentre 
sur l’entretien des copropriétés et 
des bureaux. Nous avons toujours 
établi avec notre clientèle, les syn-
dics et les sociétés du tertiaire, une 
réelle relation de confiance. Nous 
sommes une entreprise à taille 

Sa filiale CONTAINER SERVICE se 
consacre quant à elle à la gestion 
et la manipulation des containers 
de déchets des copropriétés. Elle 
intervient aussi dans l’enlèvement 
des encombrants. Son sérieux, sa 
fiabilité et sa réactivité l’ont égale-
ment installée parmi les entreprises 
particulièrement recommandées 
dans cette activité spécialisée.

humaine composée d’une trentaine 
de collaborateurs et nous prônons la 
qualité, que la qualité, dans nos mis-
sions. Et c’est la raison pour laquelle 
nous privilégions d’intervenir prin-
cipalement sur des sites de taille 
moyenne. »
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Benoît LEMAUF
P.-D.G.
Co-président Association 
Albatros sur l’AVC

Jeremy CHILDES
Directeur Général

18.EVENTS
Évènements golfiques

CLUB�:
LICENCIÉ LIGUE 
OCCITANIE 
INDEX�: 16

CLUB�:
GOLF DE GARONNE

INDEX�: 11

18.EVENTS est une société 
spécialisée dans l’orga-
nisation d’évènements 

golfiques et dans l’animation des 
golfs avec des concepts hyper-
novateurs. C’est la détentrice du 
brevet international « Wininone, 
le trou en 1 permanent » ! Un 
concept en plein essor déjà ins-
tallé sur plus de 27 golfs de réfé-
rence en France et Belgique (Evian, 
Seignosse, Montpellier Massane, Le 
Phare Biarritz, Saint Malo, Omaha 
Beach, Mazamet La Barouge, 
Golf Club Toulouse, Eco-golf de 
l’Ariège, Lannemezan, Golf de 
Garonne, Dolce Frégate Provence, 
Roquebrune, Royal  Mougins, 
Hulencourt…). Objectif fin 2023 : 

80 parcours équipés en Europe et 
ailleurs !

Wininone est  une animation 
extraordinaire d’ ingéniosité. 
Autonome et permanente, elle est 
accessible en compétition officielle 
ou en partie amicale entre amis ou 
seul. Les heureux réalisateurs d’un 
trou-en-un Wininone 2023 seront 
conviés à un voyage exceptionnel au 
Cambodge comprenant 8 nuitsdans 
un hôtel 5*****, trois parties de golf 
et une magnifique remise des prix 
au sein même du Temple d’Angkor. 
Une expérience inédite. En 2021, 
ils étaient partis 10 jours à Hawaï ! 
Leurs successeurs de 2022 parti-
ront pour vivre la Ryder Cup à Rome 

UN NOUVEAU CONCEPT 
DÈS LE PRINTEMPS 2023�!
WininShot, destiné aux practices vous 
récompense à chaque joli coup! Vous 
allez en taper des seaux! Les golfs sont 
impatients, les golfeurs en sont déjà fans!

18.EVENTS
15 rue Silvio Trentin - 31200 TOULOUSE
Mobile : 06 25 48 26 28
Web : www.wininone.golf
E-mail : benoit@wininone.golf

by 18.events

 TROU
EN 1 EN 1 

    p�manent

W1n1One2023PrezFormulesVersionPDFsansTarifs.indd   1 31/01/2023   18:48

en VIP et avec toujours la possibilité 
d’empocher 1 M€ ! Notez que toute 
l’année, chaque joueur peut se pro-
curer la vidéo de sa tentative grâce 
à l’application Wininone.

En 2022, 18.EVENTS a créé le nou-
veau concept WininZone, concours 
permanent de précision. À partir du 
système WininOne, toutes les belles 
approches sont récompensées d’un 
chèque-cadeau de 15 €, cumulable, 
à dépenser au proshop du golf. Bien 
entendu, la vidéo de ce beau coup 
de golf est également disponible 
grâce à l’application Wininone.
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LA SOCIÉTE

Rudi LEMBOULAS
Gérant

CAVEAT EMPTOR
Société holding de gestion de patrimoine immobilier ou family o¦ce

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 19.2

CAVEAT EMPTOR
35 rue Nicolas d’Alayrac
31130 BALMA
Tél. : 05 61 06 25 18
E-mail : rlemboulas@gmail.com

“A u terme d’une activité 
de 30 ans en qualité 
d’expert-comptable 

libéral au sein d’un cabinet tou-
lousain, j’ai décidé de changer de 
métier après mes cinquante ans, et 
de mettre à profit mon expérience 
pour la gestion et le développement 
de mon patrimoine immobilier.

Dans ce contexte de gestion d’un 
patrimoine immobilier dédié aux 
professionnels, je suis toujours 

à la recherche de partenaires de 
qualité que ce soient des artisans 
pour la réfection, l’aménagement 
ou la construction de bâtiments 
mais encore des prestataires sur le 
développement de mon ensemble 
immobilier tels qu’agents immo-
biliers mais aussi banquiers, 
avocats… »

CAVEAT EMPTOR�: 
Que l’achat soit judicieux�!
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G enerali est l’un des princi-
paux acteurs mondiaux du 
secteur de l’assurance et de 

la gestion d’actifs. Fondé en 1831, 
le groupe est aujourd’hui présent 
dans plus de 50 pays, avec 82 000 
collaborateurs et 68 millions de 
clients !

Leader en Europe et très actif en 
France, son objectif est d’aider les 
particuliers mais aussi les profes-
sionnels, les décideurs, à construire 
un avenir plus sûr et plus durable en 
prenant soin de leur vie et de leurs 
rêves ».

Son engagement dans le dévelop-
pement durable est l’un des cataly-
seurs de sa stratégie et il est animé 
par l’ambition d’être un partenaire à 
vie pour ses clients, leur offrant des 

solutions innovantes et personnali-
sées grâce à un réseau de distribu-
tion inégalé.

Instal lé  à  Revel ,  ARDILLON 
CONSEILS ET SOLUTIONS porte 
dans toute la région toulousaine 
les valeurs du groupe. L’une de ses 
compétences reconnues est sa 
capacité à répondre aux besoins les 
plus précis des professionnels. Et 
tant sur les volets des biens et des 
responsabilités que sur celui de la 
protection sociale du dirigeant et de 
ses collaborateurs où il démontre 
une très forte expertise (respect 
des obligations conventionnelles, 
optimisation des rémunérations…).
« Nous intervenons avec une 
approche globale et de conseil. 
Notre philosophie est d’aller au 
contact des chefs d’entreprise pour 

étudier avec eux tous les enjeux et 
défis auxquels ils auront à faire face 
durant toute la vie de leur société. 
Après un diagnostic complet nous 
proposons des audits ciblés sur 
les besoins identifiés. L’objectif est 
d’apporter des solutions adaptées 
et évolutives afin de nous posi-
tionner aux côtés de nos clients 
comme un véritable partenaire de 
leur croissance et développement. »

ARDILLON CONSEILS
ET SOLUTIONS
5 bis rue de Vaure – 31250 REVEL
Tél. : 05 61 83 58 60
Mobile : 06 63 22 27 02
Web : www.generali.fr/agence/ardillon-revel/
midi-pyrenees/assurance/
E-mail : jleparoux@agence.generali.fr
revel@agence.generali.fr

LE CABINET

Julien LEPAROUX
Agent Général d’Assurance 

ARDILLON CONSEILS ET SOLUTIONS
Cabinet d’assurance GENERALI

CLUB: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE INDEX: 22
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Benoît LESZKOWICZ
Directeur Régional Adjoint Région Midi-Pyrénées

AG2R LA MONDIALE
1er Groupe de protection sociale en France

CLUB�: ESTOLOSA • INDEX�: 23.2

services. Il favorise le déploiement 
de nombreuses initiatives relevant 
de la Responsabilité Sociétale d’En-
treprise (RSE) et permet d’intégrer 
les objectifs du développement 
durable dans notre stratégie et dans 
nos activités.

POUR RÉSUMER:
• Un bilan offert et confidentiel
• Un conseiller expert à vos côtés
• Une visualisation de votre situation 

actuelle
• Une visualisation de votre situation 

optimisée
• Un accompagnement selon l’évolution 

de votre situation

Notre culture de l’engagement 
s’exprime au quotidien. Elle ins-
pire nos décisions volontaristes en 
matière d’investissement respon-
sable, d’innovation sociale, de res-
sources humaines et de politique 
environnementale.

D epuis plus de 110 ans, AG2R 
LA MONDIALE maintient, 
adapte et développe ses 

services de protection sociale et 
patrimoniale. C’est pour cela que 
15 millions de personnes nous font 
confiance !

Reconnu comme spécialiste de la 
protection sociale et patrimoniale 
des travailleurs non-salariés (TNS) 
depuis 1905, notre mission est de 
protéger la vie, la santé, la retraite, 
les proches et le patrimoine de nos 
assurés tout au long de leur vie, en 
toutes circonstances, partout et à 
tout moment !

À AG2R LA MONDIALE, notre rôle 
est de vous donner les clés pour 
toujours prendre les bonnes déci-
sions. Quelles que soient les évo-
lutions économiques, sociales ou 
technologiques, nous adaptons 
toutes nos solutions de protection 
suivant vos besoins précis.

Votre conseiller AG2R La Mondiale 
p e u t  v o u s  a p p o r t e r  t o u t e s 
les réponses à vos questions. 
Comment ? En réalisant votre bilan 
personnalisé offert.

Vous visualiserez ainsi les atouts 
et les lacunes de votre situation 
actuelle, et les solutions envisa-
geables pour améliorer votre avenir.

Un suivi dans la durée afin que votre 
protection soit toujours en parfaite 
adéquation avec vos besoins et vos 
priorités.

Nous avons pour singularité d’être 
un groupe d’assurance spécialiste 
de la protection de la personne 
agissant dans l’intérêt exclusif de 
ses assurés. Nous exerçons notre 
métier en conjuguant durablement 
solidarité et performance, transpa-
rence et bienveillance envers nos 
assurés.
Au cœur de nos valeurs et de nos 
métiers, l’engagement sociétal 
irrigue tout notre Groupe. Il ins-
pire nos actions, nos produits, nos 

AG2R LA MONDIALE
2 avenue Galilée – ZI Vidailhan
BP 12601
31136 BALMA
Mobile : 07 78 54 84 93
E-mail : benoit.leszkowicz@ag2rlamondiale.fr

POURQUOI FAIRE LE POINT 
SUR VOTRE PROTECTION 
SOCIALE?
• Quel revenu à la retraite ?
• Arrêt de travail : êtes-vous bien 

couvert ?
• Avez-vous une bonne couverture santé ?
• Et pour votre conjoint ?
•  Vous souhaitez financer les études de

vos enfants ?
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Nathalie LLORET
Gérante

SOME PHYTO-AROMA
Formations - Ateliers en entreprise Do It Yourself pour la QVT 
(Qualité de Vie au Travail) - Consultations naturo individuelles

CLUB�: LICENCIÉE LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 42

SOME PHYTO-AROMA
15 petit chemin de Tournefeuille
31770 COLOMIERS
Mobile : 07 54 81 54 84
Web : www.someformations.com
E-mail : some.phytoaroma@gmail.com

C réé en 2017, SOME PHYTO-
AROMA est un centre de 
développement des com-

pétences dédié aux TPE/PME 
(dirigeants, salariés) et aux par-
ticuliers. Aujourd’hui, il s’entoure 
d’une équipe de formateurs, chacun 
véritable expert dans son domaine 
d’activité (musique, santé, phyto-
thérapie, aromathérapie, micronu-
trition, massage, yoga, médiation et 
gestion des conflits).

« Notre solide expérience terrain 
nous permet de proposer des for-
mations utiles et répondant aux 
besoins réels des apprenants 
pour gagner en compétences et 
employabilité. Des formations spé-
cifiques conçues selon la demande 
du client dans le respect d’un cahier 
des charges ou des formations pro-
posées sur catalogue. »

Le mode d’apprentissage est 
orienté sur la pratique appliquant la 
méthode des 80-20 (20 % de théo-
rie et 80 % de pratique).

SOME PHYTO-AROMA accorde une 
attention particulière au suivi des sta-
giaires, durant et après la formation. 
Celle-ci peut être financée par le CPF, 
les OPCO pour les TPE (moins de 50 
salariés) et les budgets formations ou 
CSE  (entreprises > 50 salariés).

Perspectives de 
développement :
- En cours de construction à 
Lardenne avec livraison prévue en 
2023, la création d’un centre de 
600 m2 de prévention santé et bien-
être par la formation, les ateliers et 
les suivis individuels.
- Recherche de thérapeutes et pra-
ticiens bien-être souhaitant s’ins-
taller et travailler ensemble en 
« synergie ».
- Recherche de formateurs ou per-
sonnes souhaitant se reconver-
tir dans la formation et pouvant 
ensuite être rattachées à SOME 
PHYTO-AROMA en sous-traitance.

NATHALIE LLORET
• Docteur en pharmacie, Phytothérapeute 

et Aromathérapeute

• Diplômée en diététique et 
micronutrition

• Formatrice de formateurs

• Enseignante au CFA des préparateurs 
en pharmacie de Labège

• Consultante René Furterer

• Partenaire Pranarom
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L’ENTREPRISE

Laurent MANENC
P.-D.G.

DISTRAL
Conception et fabrication de produits en aluminium 
(portails, volets, clôtures, pergolas bioclimatiques…)

CLUB�: UGOLF TÉOULA • INDEX�: 17.6

D ISTRAL est née 
en 1993 d’une 
a l l iance fami-

liale associant Christian 
MANENC, fort de 35 
années d’expérience, 
Laurent,  son fi ls,  et 
Valérie, sa fille.

Aujourd’hui, l’entreprise 
haut-garonnaise est un 
leader national et inter-
national respecté dans 
l’univers du portail et de 
la pergola bioclimatique 
en aluminium, en étant 
reconnu à la fois comme concep-
teur, gammiste et fabricant.

En 2019, DISTRAL a lancé sur le 
marché une toute nouvelle gamme 
de pergolas en aluminium à la fois 
innovantes et performantes telles 
que :
- Une pergola à toile rétractable
- Une pergola à lame orientable 
taille XXL
- Une pergola à lame orientable et 
rétractable

L’entreprise commercialise ses 
produits dans la France entière et 
dans les DOM-TOM, en Espagne, 
au Luxembourg, en Tunisie, en 
Angleterre, en Italie, en Belgique et 
en Allemagne.

DISTRAL
10 avenue du Bois Vert
31120 PORTET SUR GARONNE
Tél. : 05 62 20 53 14
Web : www.distral.fr
E-mail : service.commercial@distral.fr

DISTRAL possède une gamme de 
solutions très variée, tournée vers le 
haut de gamme. C’est une référence 
dans la conception et la réalisation 
de produits différents, uniques et 
qualitatifs !
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L’ATELIER

François MARTI
Architecte Associé

MARTI RAKOTO ARCHITECTURE (ATELIER MRA)
Architecture

CLUB�: UGOLF ÉTANGS DE FIAC • INDEX�: 32.5

“L a création architecturale, 
la qualité des construc-
t ions,  leur insertion 

harmonieuse dans le milieu envi-
ronnant, le respect des paysages 
naturels ou urbains, ainsi que du 
patrimoine, sont d'intérêt public », 
Loi n° 77-2 du 3 janvier 1977 sur 
l’architecture.
Avec ce regard sensible à la qualité 
du cadre de vie et de la construc-
tion, et fort de plus de 20 ans de 
conception architecturale et de 
maîtrise d'œuvre, l'atelier MRA pro-
gramme, conçoit et suit la réalisa-
tion de vos projets.
De la maison individuelle aux sites 

tertiaires - bureaux, sièges sociaux, 
cabinets médicaux, commerces -, 
l’atelier MRA offre un service sur 
mesure à ses clients, tant privés 
que publics, en échange permanent 
avec eux.
De l'analyse des besoins à la livrai-
son du bâtiment, les architectes 
DPLG associés qui dirigent l'atelier 
conjuguent la qualité architecturale 
et l'ensemble des contraintes du 
projet - techniques, financières, 
réglementaires et esthétiques.
Sensibilité, rigueur, relation de 
confiance avec les clients : voilà 
leurs clés pour la réussite de vos 
projets.

MARTI RAKOTO ARCHITECTURE
59 rue du Général Pijon
81500 LAVAUR
Tél. : 05 63 40 61 42
Mobile : 06 62 80 44 55
E-mail : marti.rakoto@gmail.com

Visuel d’entreprise avec rénovation et extension des bureaux Ateliers municipaux

Boutique du chocolatier Thierry Aimé
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LE CABINET

Emmanuel MARTY
Agent Général d’Assurances

ABEILLE ASSURANCES SARL MARKER
Assurances du professionnel et du particulier

CLUB�: GOLF CLUB DE TOULOUSE • INDEX�: 19.6

gestion des contrats à la gestion 
des sinistres.

Un accueil digne de ce nom, des 
solutions sur mesure, une proximité 
et un suivi réels… la satisfaction de 
sa clientèle concentre toute son 
attention.

Les collaboratrices du cabinet sont 
quant à elles en charge de la gestion 
des dossiers ainsi que de l’assu-
rance du particulier :
• Auto
• Habitation
• Santé
• Prévoyance…

ABEILLE ASSURANCES SARL 
MARKER, un cabinet réactif et à 
votre écoute ! Et à découvrir aussi 
sur Internet à travers un très beau 
site de présentation :
www.marker-assurances.fr

Em m a n u e l  M A R T Y , 
Agent  Général  ABEILLE 
ASSURANCES, est associé 

avec Nicolas KERNINON. Et trois 
collaboratrices complètent l’effectif 
du cabinet.

En 2020, après avoir acquis un troi-
sième cabinet boulevard Carnot à 
Toulouse, tous ont été regroupés à 
l’adresse du siège, à la Chartreuse, 
au 2 bis avenue François Verdier 
pour un accueil et un service 

optimisés de la clientèle.
Son pôle Entreprises particulière-
ment actif et renforcé répond à toutes 
les attentes des professionnels.

ABEILLE ASSURANCES SARL 
MARKER est ainsi certifié « Expert 
Entreprises ». Emmanuel MARTY 
s’occupe personnellement de ce 
pôle au sein du cabinet. Il saura 
en la matière vous apporter les 
conseils et les solutions précisé-
ment adaptées à vos besoins :
• Construction (RC, décennale, 

dommage ouvrage)
• Bâtiment
• Flotte

La culture d’entreprise du cabi-
net ABEILLE ASSURANCES SARL 
MARKER est d’assurer auprès de 
ses clients une qualité de ser-
vice constante et efficace, de la 

ABEILLE ASSURANCES 
SARL MARKER
2 bis avenue François Verdier
31000 TOULOUSE
Mobile : 06 62 00 60 26
Web : www.marker-assurances.fr
E-mail : marty-kerninon@aviva-assurances.com
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L’IMPRIMERIE

Luc MATHY (père)
Fondateur

Luc MATHY (fils)
Gérant

IMPRIMERIE TRÈFLE

CLUB�: UGOLF
TOULOUSE-SEILH
INDEX�: 21

CLUB�: LICENCIÉ
LIGUE OCCITANIE

INDEX�: /

Z.I. du Terroir
2 impasse Gutenberg
31140 SAINT-ALBAN
Tél. : 05 61 35 55 33
Web : www.imprimerie-trefle.fr
E-mails : luc@imprimerie-trefle.fr
commercial@imprimerie-trefle.fr

OFFSET
NUMÉRIQUE

GRAND FORMAT

STUDIO GRAPHIQUE

1983 - 2023 40 ANS À VOTRE SERVICE

L’imprimerie Trèfle, votre partenaire en com-
munication, création, impression, diffusion.

Notre Studio graphique Print et Digital vous accom-
pagne dans la création de logos, charte graphique, 
documents de communication, sites internet, news-
letters, etc.

Que ce soit en petite ou grande production, notre outil 
industriel pourra répondre à vos attentes.

On transforme vos impressions en produits très qualitatifs qui attire-
ront immédiatement l’attention en ajoutant des effets 3D pour faire de 
vos imprimés des produits uniques.

NOUVEAUTÉ 2023
Le vernis 3D
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L A S O C I É T É

Bruno MIROUZE DE LENE
Dirigeant

XO DESIGN OFFICE
Aménagement d’espaces de travail, collectivités et restaurants
Commercialisation de mobilier

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 20

D onner vie à vos espaces, valoriser vos locaux, 
améliorer la qualité de vie de vos collaborateurs, 
exploiter au mieux les mètres carrés, XO Design 

Office propose et commercialise une large palette de 
mobilier, services et solutions répondant aux problé-
matiques d’optimisation et de personnalisation des 
espaces.

Avec pour enjeu principal apporter le supplément 
d’âme qui crée l’identité de l’entreprise et le bien-être 
des collaborateurs.

AVEC SA FORMULE CLÉS EN MAIN…
XO DESIGN OFFICE S’OCCUPE DE TOUT 
POUR VOUS.
De l’analyse de vos besoins jusqu’à l’aménagement de vos 
nouveaux bureaux,
nos équipes pilotent l’intégralité de votre projet.

XO DESIGN OFFICE
31380 MONTASTRUC-LA-CONSEILLÈRE
Mobile : 07 83 07 60 66
E-mail : bmirouze@outlook.fr

Un accompagnement sur mesure
L’aménagement d’espace est un enjeu pour chaque 
organisation, quelle que soit sa taille.

C’est pourquoi XO Design Office :
• Conçoit des environnements adaptés intégrant 

culture, image et mode d’organisation.
• Accompagne la conduite du changement et pilote vos 

projets.
• Met en scène des concepts novateurs et propose des 

solutions adaptées notamment grâce à nos projec-
tions en 2D et 3D.

• Positionne l’utilisateur au centre des enjeux, faisant 
le lien entre l’ergonomie, bien-être et performance.

• Assure la livraison, le montage, la gestion de parc, les 
garanties et le respect des délais.

« Si vous êtes capable de le rêver, 
vous êtes capable de le faire. L’action 

sépare un rêve d’un projet. »
WALT DISNEY
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Christian MONTURET
Directeur

MC INFORMATIQUE
Vente, maintenance et conseil informatique

CLUB�: UGOLF TÉOULA • INDEX�: 13

MC INFORMATIQUE
23 avenue de Toulouse
31240 L’UNION
Tél. : 05 62 22 88 08
Web : www.mcinformatique.com
E-mail : christian.monturet@mcinformatique.com

réalisé à la demande par nos tech-
niciens avant toutes interventions 
d’installation.
Une boutique de 120 m2 accueille 
la clientèle du lundi au samedi et 
présente des matériels et périphé-
riques de toutes marques (PC fixes, 
portables, imprimantes, périphé-
riques, accessoires et consom-
mables) sous systèmes d’exploita-
tion Windows, Apple, Linux.

D epuis 2004, MC informa-
tique propose des solutions 
et des services adaptés aux 

professionnels et particuliers, en 
atelier et sur site. De nombreux 
services sont proposés : le conseil, 
la vente de matériels, l’installation 
ou la configuration.
Une équipe de spécialistes réalise 
aussi l’intégration et l’assemblage 
sur mesure des ordinateurs. Il est 
également possible en atelier de 
réaliser des diagnostics de répara-
tion et la récupération de données 
perdues.
Des interventions prioritaires sur 
site ou à distance peuvent être réa-
lisées suivant les contrats de main-
tenance proposés. Les particuliers 
peuvent aussi bénéficier de services 
techniques en atelier, à domicile 
ainsi qu’en télémaintenance.
Un audit  complet  peut  être 

FLASH COMET PARTENAIRE
Flash-Comet rejoint MC Informatique
proposant désormais des services 
dans les domaines du Web et du 
référencement.
La société réalise des sites internet et des 
formations digitales.
Flash-Comet est un organisme certifié
CQP et Qualité Région Occitanie.

UNE OFFRE ÉLARGIE
MC Informatique a élargi son offre de 
services et vous accueille dans un nouvel 
environnement. Elle dispose désormais 
de nouvelles compétences et propose 
à présent la réparation en téléphonie 
mobile et l’installation de système de 
sécurité pour les particuliers et les 
professionnels.
Et nouveau site internet !
www.mcinformatique.com
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Paul NAHON
P.-D.G.

INTELLIGENCE MÉDIA CONNECT
Édition - Régie Publicitaire

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 11.5

INTELLIGENCE MÉDIA CONNECT
8 port Saint-Sauveur
 31000 TOULOUSE
Tél. : 05 62 16 74 00
Web : www.intelligence-media.fr
E-mail : p.nahon@intel-media.fr

C r é é e  e n  1 9 8 9  p a r 
Paul NAHON, IMC joue 
un rôle d’éditeur ou de 
régisseur publicitaire, 

avec une parfaite connaissance du 
tissu économique régional et un 
véritable savoir-faire dans diffé-
rents secteurs d’activités tels que 
l’agroalimentaire, l’hôtellerie, l’in-
dustrie, le commerce en franchise, 
le nautisme, l’habitat, le droit social 
et le droit fiscal.
IMC assure la représentation com-
merciale des magazines LSA et 
l’Usine Nouvelle dans le Grand Sud-
Ouest. IMC est éditrice du magazine 
« Entreprises à la Une », réalisé en 
partenariat avec la CCI Occitanie, 
traitant avec pertinence de l’ac-
tualité économique régionale. 

Cette  publ icat ion est  deve-
nue une référence en Occitanie.
IMC joue également le rôle d’édi-
teur délégué pour les maga-
zines Marie Claire et Marie Claire 
Maison, tant en région Midi-
Pyrénées, Languedoc-Roussillon et 
Nouvelle-Aquitaine.
Pour le Groupe Le Figaro, IMC 
commercialise des publisco-
pies qui permettent aux entre-
prises franciliennes de mettre 
en avant leur savoir-faire ainsi 
que des cahiers Partner pour 
Le Figaro quotidien en IDF et le 
Hors-Série Franchise du Figaro. 
IMC gère aussi  les  édit ions 
régionales du Figaro Magazine 
en Midi-Pyrénées,  Nouvelle-
Aquitaine, Languedoc-Roussillon, 

Provence-Alpes-Côte d’Azur, 
Rhône-Alpes et Grand Ouest.
Intelligence Média Connect com-
mercialise des publi-dossiers pour 
Le Moniteur du BTP et La Gazette 
des Communes ainsi qu’une édition 
spéciale « Avocats en droit social » 
pour le magazine Liaisons Sociales.
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ADAPTÉE

PAGE 24
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- Comment financer son projet
- Les secteurs à suivre
- Dans quelle région s’implanter
- Témoignages et analyses d’experts;

LE FIGARO
ENTREPRENEURS

S
ÉB

A
S
TI
EN

S
O
R
IA
N
O
/L
E
FI
G
A
R
O

3’:HI
KRNE
=YU[
ZUX:
?a@a
@r@h@p
";

M
07

34
4-

77
H
-F
:6

,5
0
E
-R
D
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Romain André
a ouvert deux

restaurants Bioburger.
Il est le premier

franchisé
de l’enseigne.
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DE L’ENSEIGNE CRÉÉE PAR 
MOEZ-ALEXANDRE ZOUARI 
PAGE 34

LIBAN
La fin du secret 
bancaire en échange 
du soutien du FMI :
le temps presse
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Les offres de reprise reçues pour 
Geoxia, propriétaire des célèbres 
Maisons Phénix, inquiètent les diri-
geants de la société. Le 24 mai 
dernier, l’entreprise a été placée en 
redressement judiciaire, incapable 
de trouver un repreneur malgré le 
soutien du Ciri (Comité interminis-
tériel de redressement industriel) 
depuis un an. Deux offres globales 
que les dirigeants et les salariés ju-
gent peu crédibles ont été adres-
sées au tribunal de commerce de 
Nanterre, ainsi que plusieurs offres 
de reprise partielles qui ne com-
prennent pas les trois sites de pro-
duction du groupe.
Dans une lettre adressée au prési-
dent de la République, les diri-
geants s’alarment d’une possible 
« liquidation judiciaire pure et sim-
ple ». Pour éviter un tel scénario, le 
management actuel de Geoxia a 
présenté sa propre offre de reprise 
globale au tribunal. Problème : elle 
n’est pas financée. Pour qu’elle le 
soit, les dirigeants demandent dans 
la même lettre ouverte le secours 
de l’État. La somme est même pré-
cisée : 70 millions d’euros. Elle 
pourrait provenir d’un prêt du 
Fonds pour le développement éco-
nomique et social (FDES) ou de 
fonds de transition.
La première moitié permettrait de 
financer le besoin en fonds de rou-
lement. La seconde moitié corres-
pondrait aux pertes liées aux chan-
tiers en cours. Les dirigeants de 
l’entreprise en difficulté attendent 
une réponse rapide de l’exécutif. Le 
tribunal de commerce de Nanterre 
tiendra une audience le 28 juin pro-
chain pour examiner les offres et 
rendre son avis sur l’avenir du 
pionnier de la maison individuelle 
bon marché. E. E.

> FOCUS

LES DIRIGEANTS 
DE MAISONS 
PHÉNIX 
APPELLENT 
L’ÉTAT À L’AIDE

ECOVADIS
L’AGENCE DE NOTATION
RSE LÈVE 500 MILLIONS
DE DOLLARS  PAGE 35

Bourse, taux, monnaies : 
l’inflation affole les marchés
Alors que les banques centrales paraissent impuissantes face à la hausse des prix, 
les taux obligataires s’envolent, les actions dévissent et les cryptos s’effondrent. 
La semaine a débuté avec une rude 
secousse sur les marchés, en Euro-
pe comme en Amérique, où les 
Bourses ont lourdement chuté, à 
l’image de Paris (-2,67 %). Le der-

nier chiffre de l’inflation américai-
ne (8,6 % en mai) et la perspective 
d’un resserrement monétaire aux 
États-Unis et en Europe provo-
quent de fortes tensions. Les taux 

d’emprunt obligataires à 10 ans, 
encore nuls voici quelques mois, 
ont bondi à 1,62 % pour l’Allema-
gne, 2,24 % pour la France et 4% 
pour l’Italie. Dans ce contexte 

électrique, le dollar retrouve son 
statut de valeur refuge et grimpe 
face à toutes les devises, tandis que 
les cryptomonnaies sont prises de 
panique et s’effondrent.  PAGE 28

L’automobile 
au défi de 
réussir son 
virage vers 
l’électrique
Bruxelles veut 
interdire la vente de 
moteurs thermiques 
dès 2035. 
Cette accélération 
bouleverse toute 
l’industrie. PAGES 26 ET 27BU
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Dis pourquoi
je peux pas
me baigner ?

Désolé mon chéri
mais papa a oublié
tes brassards...

AGENCES • TOURS OPÉRATEURS • VOYAGISTES EN LIGNE
30 000 EXPERTS DU VOYAGE À VOTRE SERVICE
www . t o u t s a u f l e s v a l i s e s . f r

On s’occupe de tout sauf de votre valise !On s’occupe de tout sauf de votre valise !

LA SÉANCE  DU LUNDI 13 JUIN 2022

CAC 40
6022,32 -2,67%

DOW JONES
30516,74 -2,79%

EUROSTOXX 50
3505,57 -2,60%

FOOTSIE
7205,81 -1,53%

NASDAQ
11288,32 -4,60%

NIKKEI
26987,44 -3,01%

ONCE D’OR
1855,95 (1843,35)

PÉTROLE (lond)

120,620 (121,930)

Cela rappellera des souvenirs 
aux parents des adolescentes 
visées. Depuis le 1er juin, 
le média Break propose
tous les mercredis

sur la plateforme Twitch une émission 
de radio, « LaSauce ». L’horaire 
(de 20 heures à 22 heures), les termes 
abordés (l’amour, la sexualité, 
le harcèlement scolaire…), l’interactivité 
(les ados peuvent appeler un numéro 
dédié) : pour les quadragénaires 
d’aujourd’hui, pas de doutes,
c’est un revival de l’émission culte
des années 1990, « Lovin’Fun », animée 
par Doc et Difool. Avec quelques 
différences tout de même : en 2022, 
l’émission est filmée, la bande FM a fait 
place au web et il existe un tchat.
Derrière Break se trouve Don’t Call Me 
Jennyfer. L’enseigne de mode 
pour adolescentes a créé ce média 

et va ouvrir son capital à d’autres 
investisseurs. « Grâce à cette émission, 
nous en apprenons beaucoup 
sur notre clientèle. Cela nourrit 
notre expertise sur cette génération »,  
explique Chloé Ortiz, directrice 
de la marque. Un investissement donc. 
« 90 000 spectateurs ont suivi l’émission 
du 1erdu 1erdu 1  juin, et il y a eu 220 000 vues er juin, et il y a eu 220 000 vues er

en rediffusion », se réjouit Chloé Ortiz. 
Break propose aussi des verticales 
sur TikTok, centrées sur l’amour ou l’actu, 
et suivies par 400 000 followers.
Pour sa nouvelle campagne « #zéro 
étiquette 2 », Don’t Call Me Jennyfer ne 
fait pas de pub à la télévision. Tout passe 
par les réseaux sociaux, la mobilisation
de 200 influenceurs, et indirectement par 
Break (ainsi qu’ une campagne d’affichage 
sauvage dans cinq villes pour l’émission). 
Un nouveau monde, avec quelques 
parfums de l’ancien.  � CÉCILE CROUZEL

L'HISTOIRE

Quand Don’t Call Me Jennyfer 
ressuscite Doc et Difool
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Laurène NOGUÈS
Dirigeante

MSN SAS
NeÉoyage industriel
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LA SOCIÉTÉ

MSN SAS
3 rue Fonsorbes – BP37
31701 BLAGNAC CEDEX
Tél. : 05 61 30 44 28
Web : www.multi-services-nettoyage-msn.fr
E-mail : sasmsn31@gmail.com

autant de compétence des par-
quets, des moquettes et du car-
relage. Vous pouvez également 
contacter MSN pour vous débar-
rasser des encombrants et des 
détritus.
En complément, elle assure l’en-
tretien des extérieurs comme la 
tonte de pelouse, le ramassage des 
feuilles et le débroussaillage.
M S N ,  l ’a l l i é e  d e  t o u s  v o s 
nettoyages !

appartements et des caves. Que ce 
soit suite à un déménagement ou 
un chantier, elle répond présent ! 
Elle réalise aussi le lavage des vitres 
de toutes tailles à la perche ou à 
la nacelle et le décapage des sols 
mais également le nettoyage des 
graffitis.
En somme, forte de ses plus de 
30 ans d’expérience, elle est prête 
à répondre au mieux à toutes les 
demandes. Elle s’occupe avec 

L a société Mult i  Services 
Nettoyage (MSN SAS) est 
s i t u é e,  d e p u i s  1 9 8 7 ,  à 

Blagnac. Membre de « Attestation 
Légale », elle offre toutes les garan-
ties liées à son activité : le nettoyage 
industriel pour les professionnels 
comme pour les particuliers.
MSN est spécial isée dans le 
nettoyage des bureaux,  des 
immeubles, des cabinets médi-
caux, des magasins, des bus, des 
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Patrice NURY
Responsable d’agence

CLUB MED
Agence de voyage
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CLUB MED TOULOUSE
1 bis rue des Lois
31000 TOULOUSE
Tél. : 05 34 45 53 20
Web : www.clubmed.com
E-mails : patrice.nury@clubmed.com
agence.toulouse@clubmed.com

P récurseur… haut de gamme… 
découverte… liberté… cha-
leur et convivialité… tels sont 

les mots qui viennent immédia-
tement à l’esprit à l’évocation du 
CLUB MED ! Sa notoriété repose 
aussi sur sa capacité spécifique 
à proposer des séjours à la carte 
toujours au plus près des attentes 
de ses clients.
Pour vos projets de vacances, CLUB 
MED vous propose de choisir votre 
prochaine destination parmi près 
de 80 Resorts CLUB MED dans le 
monde ! En Europe, Asie, Afrique, 
Amérique ou dans les Caraïbes vous 
trouverez assurément une destina-
tion de rêve !

Le Golf est l’une des activités phares 
du CLUB MED. Il a sélectionné pour 
vous des parcours parmi les plus 
prestigieux, les plus techniques. 
Et il propose un enseignement de 
qualité et des services adaptés 
pour que les golfeurs puissent vivre 
leur passion et faire de leur séjour 
au CLUB MED un grand moment 
d’exception.
Vivez une expérience golf unique 
dans l’un de nos Resorts et profitez 
d’un séjour tout compris autour de 
la Méditerranée ou à l’autre bout 
du monde : Indonésie, République 
Dominicaine, France ou lors d’une 
croisière en Méditerranée ou dans 
les Caraïbes… À vous de choisir !

Donnant sur l’emblématique place 
du Capitole, la spacieuse agence 
CLUB MED de Toulouse est située 
dans l’hyper centre historique de 
la Ville rose. Comptant plusieurs 
conseillères dont l’expertise saura 
vous guider vers le Resort corres-
pondant précisément à vos désirs 
les plus intenses, elle a aussi la 
particularité de pouvoir mettre au 
service de la clientèle un conseil-
ler Golf spécialisé, en la personne 
de son responsable, Patrice NURY, 
lui-même golfeur et membre du 
CLUB DES 100.
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David OLARTE
Gérant

ODC FERMETURES
Fourniture et pose de fenêtres, portails, portes de garage et pergolas

CLUB�: CASTRES GOURJADE • INDEX�: 20

LA SOCIÉTÉ

ODC FERMETURES
32 rue des Barris 
81260 BRASSAC
Mobile : 06 70 79 91 35
Web : www.odcfermetures.fr
E-mail : odcfermetures@gmail.com

C réée en 2006, la société 
ODC Fermetures travaille 
dans le domaine de la fer-

meture à savoir dans la pose de 
menuiseries, portails, fenêtres, per-
golas… Elle est appréciée aussi pour 
ses conseils en aménagement.

À l’origine de cette entreprise 
familiale, deux frères, David et 
Christophe OLARTE. Natifs de la 
région castraise, ils exercent leur 
activité essentiellement dans le 
sud du Tarn et en partie en région 
toulousaine.

Soucieux du travail bien fait et des 
fournitures utilisées, ils se veulent 
attentifs aux qualités des produits 
proposés à leurs clients et privilé-
gient la fabrication française.
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LE CABINET

Philippe PADRIXE
Gérant

NOVACTES
Expertise comptable

CLUB�: SAINT-CYPRIEN (66) • INDEX�: 16

NOVACTES
8 impasse Bonnet
31500 TOULOUSE
Tél. : 05 34 31 81 00
Mobile : 06 62 42 68 07
E-mail : philippe.padrixe@novactes.fr

NOVACTES a été créé en juin 
2011 par Philippe PADRIXE. 
Cabinet d’expertise comp-

table à taille humaine, il est à la fois 
implanté à Toulouse et à Perpignan.

Philippe PADRIXE et ses collabora-
teurs accompagnent les entrepre-
neurs tout au long de la vie de leur 
société, dans leur prise de décisions 
et dans les diverses démarches 
auxquelles ils sont confrontés.

« Notre équipe, composée de 15 
collaborateurs, a développé des 
compétences multiples dans les 

domaines comptable, fiscal, juri-
dique et social de différents sec-
teurs d’activité ce qui nous permet 
de mettre à votre disposition tout un 
éventail de prestations qualifiées. 
Face à une réglementation rigou-
reuse et en perpétuelle évolution, 
nous nous tenons à vos côtés dans 
vos projets et vous apportons avec 
toute notre expérience des solutions 
adaptées et sur mesure: de l’élabo-
ration d’une stratégie à la mise en 
place de procédures adéquates. »

NOVACTES intervient et agit comme 
un véritable partenaire du dirigeant !
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Jacques PAVRET de LA ROCHEFORDIÈRE
Président

ASFR-AVC
Association pour le Soutien à la Fondation de Recherche sur les AVC

Membre CA & COMEX de la Fondation de Recherche sur les AVC (Paris)

CLUB�: UGOLF TOULOUSE-SEILH ET BORDEAUX LAC (33) • INDEX�: 16.3

L’ASSOCIATION

ASFR-AVC
14 allée du Bac - Résidence les Marronniers
31150 GAGNAC-SUR-GARONNE
Mobile : 06 40 78 43 89
Web : www.albatros-avc.org
E-mail : jacques.delarochefordiere@gmail.com

En 2023, la 6e année de 
l’ALBATROS AVC Golf Tour�!
« Autant dire que l’enthousiasme 
est de rigueur quant à la pérennité 
de ces magnifiques évènements 
au service de  La Fondation de 
Recherche sur les AVC !
Nos remarquables partenaires nous 
assurent de leur soutien chaque 
année : qu’ils en soient très chaleu-
reusement remerciés car sans eux 
cette compétition n’existerait pas. 
Ils ont tous compris les enjeux et 
la nécessité de leur présence à nos 
côtés. »

Nous donnons rendez-vous 
à un maximum de golfeurs 
en 2023�:
• 10 et 11 juin : Golf de Bordeaux 

Lac
• 24 et 25 juin : Golf de Garonne 

(samedi 24) et Golf de Saint 
Gabriel (dimanche 25)
Participation indissociable 
sur les deux parcours en mode 
tournois, avec barbecue au Golf 
de Garonne le samedi soir et 
remise des Prix le dimanche soir 
à Saint Gabriel !

• 16 et 17 septembre : Golf de 
Sperone

« Formule de jeu unique toute l’an-
née : Greensome, ce qui n’est pas 
sans rappeler que nous sommes 
l’année de la Rider Cup en Europe !
Tous ensemble, continuons de 
développer la plus grande ému-
lation autour de chacune de ces 
dates. Nous avons besoin de vous ! »
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LA CONCESSION

Roland PELRAS
P.-D.G

BMW MINI PELRAS / PELRAS LEGEND
Concessionnaire BMW, BMW MOTOSPORT, BMWi, MINI et ALPINA

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 8

BMW MINI PELRAS
145 rue Nicolas Vauquelin
31100 TOULOUSE
Tél : 05 34 608 608
Web : www.pelras.fr
E-mail : contact@pelras.fr

2023 , une année anni-
versaire pour le dis-

tributeur toulousain des marques 
BMW et MINI qui souffle ses 40 
bougies.

En 1983, on entendait déjà chez 
PELRAS le ronronnement de belles 
cylindrées. Allure prononcée du 
Shark Nose face avant, elles arbo-
raient dignement les couleurs de 
la Bavière avec le blason de la 
Bayerische Motoren Werke sur le 

capot. En 2001, une petite citadine 
à la bouille craquante déploie ses 
nouvelles ailes. Insolente et sans 
complexe, la citadine s’expose fiè-
rement aux côtés de BMW. Mini 
devient MINI.

L’écrivain italien Giuseppe Tomasi di 
Lampedusa disait « Il faut que tout 
change pour que rien ne change ». 
Depuis 40 ans, la recette est la 
même ; la passion automobile et la 
culture du client dans les veines.

Cette célébration est 
le fruit de l’engage-
ment des collabo-
rateurs de la Team 
P E L R A S  e t  d e  l a 
confiance des clients 
qui accompagnent 
chaque jour le déve-
l o p p e m e n t  d e  l a 
concession.

EXPÉRIENCE CLIENT FIRST.
Pour son 40e anniversaire, la Maison 
PELRAS accueille avec joie le plus beau 
des cadeaux. Un cadeau offert par ses 
clients et les lecteurs du magazine AUTO 
PLUS qui désignent BMW MINI PELRAS, 
Meilleur Garage Automobile de France.
9.96/10, c’est la note attribuée et 
qui propulse la concession en tête du 
classement AUTO PLUS 2023 parmi 705 
enseignes sélectionnées sur un total de 
30 000.
Accueil, qualité des interventions 
Après-Vente, conseil et satisfaction 
globale des clients sont les principaux 
critères d’évaluation. Ils illustrent les 
engagements de la Maison PELRAS : 
offrir une expérience client unique 
et privilégiée à chaque passage en 
concession.
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Cyrille PERIGAULT
CABINET D’AVOCAT

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 22.4

MAÎTRE CYRILLE PERIGAULT
27 rue Ozenne - 31000 TOULOUSE
Mobile : 06 87 71 05 80
Web : www.perigault-avocat.fr
E-mail : perigault.avocat@gmail.com

LE CABINET

M aître Cyrille PERIGAULT 
est inscrit au barreau de 
Toulouse depuis près de 

20 ans. Son cabinet est situé dans 
la Ville rose au 27 rue Ozenne, dans 
le quartier des Carmes.

Il intervient aussi bien en conseil 
qu’en contentieux pour les entre-
prises et les particuliers, assurant 
la défense de leurs intérêts devant 
toutes les juridictions françaises.

Pour sécuriser leurs relations de 
travail, une offre spécifique de 
conseil est dédiée aux chefs d’en-
treprise sous la forme d’un abonne-
ment annuel. Il leur permet, dans 
ce cadre et selon leurs besoins, de 
solliciter Maître PERIGAULT toute 
l’année avec 4 niveaux d’inter-
vention possibles : consultations 
par téléphone ou mails, rédaction 
de modèles de courriers destinés 
aux salariés, ruptures de contrat, 
rédaction de contrats de travail et 
avenants.

Ses domaines d’expertise�:
• Droit du travail
• Droit commercial
• Droit civil
• Droit de la construction
• Réparation d’un préjudice 

corporel

Excellence et réactivité sont 
les maîtres-mots de ce cabi-
net toulousain dont vous pouvez 
retrouver une présentation sur 
www.perigault-avocat.fr

ET AUSSI ORGANISME 
DE FORMATION�: 
CAPE FORMATION
Maître PERIGAULT dirige également 
CAPE FORMATION, organisme 
dispensant des formations sur mesure en 
droit du travail, en droit commercial ou en 
droit immobilier.
Consultez son catalogue 
sur www.cape-formation.fr
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LE MAGASIN

Camille PIRIOU
Responsable

GOLF PLUS TOULOUSE/SEILH
Vente de matériel de golf

CLUB�: ST GABRIEL • INDEX�: 5

GOLF PLUS TOULOUSE/SEILH
25 route de Toulouse
31840 SEILH
Tél. : 05 62 21 16 15
Web : www.golfplus.fr
E-mail : toulouse@golfplus.fr

C amille PIRIOU, responsable 
de la boutique GOLF PLUS 
TOULOUSE/SEILH est de 

cette génération qui a grandi à tra-
vers les exploits de Tiger Woods. 
Joueur depuis l’âge de 10 ans, en 
passant de Fleurance à Albi ou Las 
Martines, il a atteint un handicap de 
très bon joueur amateur (index 5).

« Mon amour pour ce sport m’a 
conduit à orienter ma carrière pro-
fessionnelle dans cette voie. J’ai 
intégré la prestigieuse Académie 
Internationale des Métiers du Golf 
à Montpellier Massane où j’y ai 
obtenu une Licence de Gestionnaire 
de Club. À l’issue de cette forma-
tion, j’ai fait mes armes dans de 
grands golfs parisiens avant de 
rejoindre ma région de cœur et 
GOLF PLUS Toulouse en 2016. »

Q u a t re  a n s  p a ss é s  e n  t a n t 
que technicien Fitting certifié 
Trackman Level2 avant de devenir 
Responsable de Magasin, un nou-
veau challenge pour cet enfant du 
pays !

Vaste, lumineux, facile d’accès et 
bénéficiant d’un parking privé, le 
magasin GOLF PLUS TOULOUSE/
SEILH est des plus attractifs tant 
par son agencement que par ses 
installations, notamment par la 

présence d’une cage de practice 
indoor, indispensable pour tout 
essai de club.

Camille et toute son équipe mettent 
un point d’honneur à soigner la rela-
tion ainsi que le service client, par 
des conseils personnalisés et pro-
fessionnels. Sa qualification de fit-
ter, ainsi que celle de Damien, cer-
tifié fitter par Golf Plus et Trackman 
Level2 depuis 2 ans, démontrent 
la volonté d’accompagnement et 
d’expertise de l’enseigne aux 40 
bougies dans ce domaine.

Côté textile et chaussures, Julie 
ORTOLA (7,5 d’index) vous accueille 
avec toute son expérience, sa gen-
tillesse et ses compétences. Elle 
se fait un plaisir de vous présenter 
un large choix de produits parmi 
les collections des plus grandes 
marques.

GOLF PLUS s’engage avec de nom-
breux contrats et services comme 
le prêt de matériel de test, ou un 

service de leasing. L’enseigne GOLF 
PLUS TOULOUSE/SEILH est équipée 
des technologies les plus avancées 
telles que le radar le plus perfec-
tionné Trackman 4. Grâce à lui (et 
aux analyses de Camille !), vos clubs 
s’adapteront parfaitement à votre 
morphologie et votre type de jeu 
(longueur des clubs, lie, grips). Le 
magasin possède aussi un atelier 
grâce auquel les grips peuvent être 
changés, les clubs réajustés en lon-
gueur, lie et loft remplacés.

De nombreuses opérations com-
merciales jalonnent l’agenda de 
GOLF PLUS TOULOUSE/SEILH, ce 
qui le rend très apprécié.

C’est l’ensemble de ces atouts qui 
font de GOLF PLUS le premier spé-
cialiste français du golf depuis plus 
de 40 ans, avec l’ouverture de sa 
première boutique en 1982 !
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LE TRAITEUR

LE TRAITEUR DU MARCHÉ
29 chemin de la Violette – 31240 L’UNION
Mobile : 06 26 17 63 26
Web : www.traiteurdumarche.fr
E-mail : nicolas.pouzenc@traiteurdumarche.fr

Nicolas POUZENC
Directeur Associé

LE TRAITEUR DU MARCHÉ
Service traiteur pour les entreprises et particuliers

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 54

“Nous avons à cœur de créer 
avec vous un moment 

authentique et à votre image.
Pour vous satisfaire, notre équipe 
personnalise vos événements avec 
des réalisations culinaires soignées 
et une scénographie unique. Nous 
mettons notre savoir-faire à votre 
service pour vous faire vivre un 
moment inoubliable en étant sou-
cieux de chaque détail.
Force de proposition et flexible, 
nous nous adaptons à vos envies et 
aux différentes contraintes de vos 
événements.
Partenaire culinaire des entreprises, 
nous sommes à leurs côtés pour 
résoudre toutes les problématiques 

de restauration. Cocktails événe-
mentiels avec service, dîners 
de gala, livraisons de buffets ou 
plateaux-repas…, nous pouvons 
répondre à toutes les situations, 
dans leurs locaux ou en extérieur.
Nous suivons également les parti-
culiers dans les grandes étapes de 
leurs vies… Baby Shower, anniver-
saires, mariages, fêtes religieuses 
ou encore repas d’obsèques…
Nous assurons chaque année plus 
de 50 mariages, ce qui nous permet 
d’avoir une connaissance précise 
et pointilleuse de l’organisation de 
votre grand jour, mais aussi de la 
plupart des lieux de réception de la 
région. »

LE TRAITEUR DU MARCHÉ, 
C’EST AUSSI�:
Une équipe de cake designers, capable 
de rendre n’importe quel gâteau 
complètement vivant… carrousel, 
ballon de rugby, gâteaux géants, 
gâteaux vidéos… rien ne peut arrêter la 
personnalisation de vos gâteaux ! Équipés 
de machines derniers cris, nous pouvons 
personnaliser vos macarons, choux et 
autres supports comestibles avec le logo 
de votre entreprise ou aux couleurs de 
votre événement.
Une cave à vin et spiritueux à l’Union, au 
sein même de la zone de la Violette.

LE TRAITEUR DU MARCHÉ, une équipe de passionnés à votre service
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Alban de QUATREBARBES
Directeur assurances de personnes

WTW
Courtier en assurances

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 48.7

LE GROUPE

W TW est une société inter-
nationale de conseil et 
de courtage qui conçoit 

et propose des solutions dans 
les domaines des ressources 
humaines, des risques d’entreprise 
et de la gestion du capital afin d’ai-
der ses clients, PME, ETI et grandes 
entreprises privées et publiques à 
mieux identifier, connaître, quanti-
fier et gérer leurs risques de toutes 
natures.

En France, WTW est le parte-
naire de confiance de ses clients 
depuis plus de 100 ans, conjuguant 

présence mondiale et connais-
sance fine de la réalité locale grâce 
à son maillage territorial lui per-
mettant d’accompagner ses clients 
quelles que soient leur dimension et 
localisation.

En travaillant main dans la main 
avec ses clients, WTW identifie des 
opportunités de succès durable et 
offre la perspective qui fait avancer.

Une combinaison unique 
d’expertises
« Nous sommes organisés autour 
de deux segments d’activité conçus 

WTW
6 rue Brindejonc de Moulinais
CS 45222
31079 TOULOUSE CEDEX 5
Tél. : 05 34 45 55 78
Mobile : 06 87 60 80 78
E-mail : alban.de.quatrebarbes@grassavoye.com
Suivre WTW sur les réseaux sociaux

pour répondre aux besoins de nos 
clients en matière de gestions des 
risques, des ressources humaines 
et des capitaux. »
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L’OPTICIEN

Laurent RÉCOCHÉ
Gérant

LES LUNETTES DE FABIENNE
Optique luneÉerie

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 9.1

LES LUNETTES DE FABIENNE
Ouvert lundi de 14h à 19h et du mardi au samedi 
de 9h30 à 19h
11 esplanade André Michaux
31130 BALMA
Tél. : 05 61 34 28 26
Mobile : 06 84 07 77 54
Web : www.leslunettesdefabienne.com
E-mail : leslunettesdefabienne@gmail.com

À
l’opposé des enseignes en 
réseau, LES LUNETTES DE 
FABIENNE est un opticien 

indépendant qui incarne toute cette 
valeur ajoutée qu’aiment dénicher 
précisément les clients voulant 
s’extirper des sentiers battus du 
commerce ordinaire.

Son cadre atypique et tendance, 
design, épuré, claire et lumineux, 
aménagé avec goût, lui donne un 
attrait distinctif, séduisant, rassu-
rant. Tout le caractère d’une bonne 
adresse !

Laurent et Fabienne RÉCOCHÉ 
qui l’ont créé il y a 7 ans mainte-
nant, y cultivent avec succès leur 

philosophie du métier : apporter à 
la clientèle une satisfaction com-
plète à travers un service person-
nalisé intégral et une offre de la plus 
grande qualité. Et toute leur équipe, 
d’une dizaine de personnes, est à 
l’unisson dans cet objectif.

Des montures de créateurs inspirés, 
des verres à la pointe des dernières 
avancées mondiales avec Essilor, une 
attention sur tous les détails… LES 
LUNETTES DE FABIENNE portent la 
promesse d’avoir accès à ce qui se fait 
de mieux et au conseil le plus déve-
loppé! Concept store, la boutique pro-
pose aussi pour prolonger l’expérience 
une sélection raffinée de montres, 
bijoux et accessoires de mode.

UN CONCEPT UNIQUE: 
L’OPTO-VISAGISME!
Laissez-vous tenter par l’opto-visagisme 
maîtrisé par LES LUNETTES DE 
FABIENNE ! Un bilan morphologique 
détaillé de votre visage qui définit avec
précision vos besoins et possibilités en 
termes de montures adaptées à votre 
correction. Le résultat ? La garantie de 
trouver « LA » paire de lunettes vous 
correspondant idéalement.
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L’ENTREPRISE

« Du goodies aux cadeaux d’affaires, 
du vêtement professionnel à l’équi-
pement sportif, de la décoration 
adhésive à l’étiquette, de l’enseigne 
au marquage véhicule, nous avons 
la solution pour véhiculer votre 
image, votre message et développer 
votre communication visuelle.

Notre équipe réalisera sur mesure 
vos envies avec le contenu de votre 
choix. »

Consultez toutes 
nos offres et catalogues 
en ligne sur notre site�:
www.dekalco.com

DEKALCO
31 route de Seysses
31100 TOULOUSE
Tél. : 05 62 13 06 30
Web : www.dekalco.com
E-mail : pierre@dekalco.com

Pierre 
RETUERTA
Fondateur

Dominique 
RETUERTA

Co-gérante

DEKALCO
Signalétique - Textile - Objets publicitaires

CLUB�: LA NIVELLE (64)
INDEX�: 18

CLUB�: UGOLF LA RAMÉE
INDEX�: 37.2

D epuis  p lus  de 25 ans, 
DEKALCO est le spécialiste 
du marquage publicitaire et 

industriel sur la région toulousaine :
• Enseigne
• Panneau de chantier – banderole
• Décoration adhésive et étiquette
• Stand et expo

• Marquage véhicule,
• Signalétique intérieure et 

extérieure
• Textile publicitaire et technique
• Goodies et cadeau d’affaires
• Toile tendue et papier peint 

personnalisé
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LE PHOTOGRAPHE D ’ART

JEAN-MARC RICOME
Photographe d’art
Mobile : 06 81 77 12 11
Web : jeanmarcricome.fr
E-mail : jm.ricome@gmail.com

Jean-Marc RICOME
Photographe d’art

CLUB�: UGOLF TÉOULA • INDEX�: 10.2

N é le 18 juin 1959 en Allemagne, JEAN-MARC 
RICOME a sillonné dès son plus jeune âge l’Eu-
rope et ses capitales emblématiques avec des 

parents passionnés de culture et d’histoire.
Son père, amateur de photographie, lui a transmis 
très tôt le goût de la patience et de l’observation. 
Il comprendra plus tard qu’il s’agissait d’attendre 
« le bon moment », celui où la lumière vient dessiner 
subtilement le sujet. « Écrire avec la lumière » ou 
photographier !
À l’âge de 10 ans, il arbore fièrement un Kodak 133X et 
rapidement, passe au matériel reflex argentique puis, 
au « Saint Graal », du jeune photographe : le laboratoire 
Noir et Blanc.
Parallèlement à sa passion, il suit des études de droit 
à la faculté de Toulouse puis intègre l’ETPA (École 
Technique de Photo et d’Audiovisuel). Il en sort diplômé 
en 1983 et s’installe la même année dans la Ville rose 
pour des décennies de photographies publicitaires, de 
reportages industriels et de prises de vues de mode, 
efficaces et professionnelles. 
Aujourd’hui, ce photographe, passionné d’architecture, 
privilégie les sujets de fond sur lesquels il pose son 
regard et apporte son expérience et sa sensibilité pour 
transporter l’amateur d’art dans un univers inattendu 
où la surprise se mêle à la contemplation.

EN 2003�:
UNE EXPOSITION ÉVÉNEMENT
SUR LE GOLF
Depuis 2017, JEAN-MARC RICOME se consacre à des expositions 
privées. Il prépare pour cet automne un projet exceptionnel, 
faisant appel à la mémoire collective. Il retracera, en une 
douzaine d’illustrations inspirées, le golf vu à travers le prisme 
des grands mouvements ou courants artistiques ainsi que des 
grands évènements du 20e siècle.
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LES PÉPINIÈRES DU LANGUEDOC
6 chemin de Raseyre
31300 TOULOUSE
Tél. : 05 34 55 83 00
E-mail : l.rieu@rieupdl.fr

L’ENTREPRISE

Laurent RIEU
Directeur Général Délégué

LES PÉPINIÈRES DU LANGUEDOC
Créations de parcs et jardins

CLUB�: UGOLF LA RAMÉE • INDEX�: 10.9

Une clientèle 100 % 
professionnelle

E ntreprise familiale depuis 2 
générations, LES PÉPINIÈRES 
DU LANGUEDOC est implan-

tée à Toulouse. Avec aujourd’hui 
Anne et Laurent RIEU à sa tête, elle 
emploie 15 collaborateurs et réalise 
un chiffre d’affaires annuel moyen 
de 3 millions d’euros.
Spécialisée dans la création et l’en-
tretien d’espaces verts, elle propose 
ses services à une clientèle 100 % 
professionnelle, essentiellement 
publique (municipalités, collectivi-
tés locales...) mais aussi privée (des 
promoteurs principalement). La Victoire d’Argent¥: Aménagement des allées Jean-Jaurès à Toulouse

La Victoire d’Or¥: Les jardins de la ligne aéropostale

2 Victoires du Paysage 2022
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LE CENTRE D ’AFFAIRES

BUROPÔLE SERVICES
478 rue de la Découverte - Mini Parc 3
31670 LABÈGE
Tél. : 05 81 91 90 00
E-mail : c.rofe@buropole-services.com
Web : www.buropole-services.com

Caroline 
ROFÉ
Dirigeante

Edme-Jean 
MARTY

Responsable Commercial

BUROPOLE SERVICES
Centre d’aÀaires et de domiciliation d’entreprises

CLUB�: PALMOLA
INDEX�: /

CLUB�: PALMOLA
INDEX�: 13.5

BUROPOLE SERVICES, centre 
d’affaires et de domicilia-
tion, est implanté au cœur 

de Labège Innopole depuis 2011. 
À taille humaine et convivial, il est 
organisé de sorte à ce que chacun 
de ses clients se sente bien dans 
son environnement de travail.
Il propose aux entreprises de toute 
taille et aux travailleurs indépen-
dants, des espaces de travail et des 
services pour les décharger de la 
logistique mobilière et immobilière 
et leur permettre de se consacrer à 
leur cœur de métier :
• Domiciliation juridique, com-
merciale et fiscale – formalités et 
contrats dématérialisés pour éta-
blir l’adresse de votre siège social : 
entreprises, associations, ou autre 
organisation ;
• 20 bureaux équipés de 8 à 40 m² 
en location à l’année, avec des 
contrats flexibles et sans engage-
ment de durée ;

• Des bureaux fermés ponctuels, 
en location à la demi-journée, à la 
journée, à l’heure, pour les entre-
tiens ou rendez-vous ;
• 3 salles de réunion équipées, 
pour les réunions, formations, sémi-
naires, rendez-vous ;

• Des espaces d’accueil et de 
convivialité, et des services à utili-
ser à la carte.
Son partenariat avec le réseau 
BURO Club apporte au centre d’af-
faires une visibilité nationale et de 
multiples avantages proposés aux 
clients.

NOUVEAUTÉ 2023�!
Un salon de travail pour 6 
personnes « convivial comme 
à la maison » et équipé de 
tout ce qu’il faut pour bien 
travailler : une grande TV 
pour les projections, des 
fauteuils confortables, des 
tables individuelles pour les 
ordinateurs, un tableau blanc, 
le wifi… et la machine à café !
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LE GOLF

Guillaume SAJUS
Directeur

GOLF CLUB DE PALMOLA

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 12

France 1re  division Hommes, la 
prestigieuse Gounouilhou. Pour 
le jouer, un privilège accessible à 
tous, les réservations sont obliga-
toires jusqu’à 4 jours à l’avance en 
appelant le golf au 05 61 84 20 50 
ou en se présentant directement à 
l’accueil.
Le GOLF CLUB DE PALMOLA déve-
loppe un véritable esprit Country 
Club mettant tout en œuvre pour 
recevoir ses membres comme ses 
hôtes avec toutes les attentions. 
Son restaurant est ouvert tous les 
midis sauf le mardi, et le soir. et le 
soir sur réservation à partir de 10 
personnes, de juin à septembre. Le 
restaurateur vous y propose, à la 
carte ou au menu, des plats variés 
et de saison, élaborés à partir de 
produits frais.
Et son actif Club des Partenaires est 
aujourd’hui aussi un pan important 
de son activité.

L e GOLF CLUB DE PALMOLA est 
l’un des plus beaux parcours 
de la région Occitanie et a une 

renommée nationale et interna-
tionale. Créé en 1974, il serpente 
dans un cadre vallonné et boisé 
aux portes du Tarn, à quelques 
minutes à l’est de Toulouse. Il offre 
des points de vue spectaculaires 
sur la campagne environnante et 
peut être effectué à pied comme en 
caddy car.
Il convient de souligner la voca-
tion sportive du Club qui a reçu 
à maintes reprises, le Challenge 
Tour, l’Omnium Professionnel ainsi 
que les Internationaux de France. 
Depuis sa création, le parcours a 
régulièrement évolué pour corres-
pondre aux évolutions du jeu et 
fournir un support d’entraînement 
aux équipes de Palmola plusieurs 
fois titrées aux Internationaux 
de France et au Championnat de 

GOLF CLUB DE PALMOLA
Route d’Albi
31660 BUZET-SUR-TARN
Tél. : 05 61 84 20 50
Web : www.golfdepalmola.com
E-mail : contact@golfdepalmola.com
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Rachel SALVADORI
Présidente

OKKIO OPTICIEN
Optique luneÉerie

CLUB�: GOLF CLUB DE TOULOUSE • INDEX�: 14.2

L’OPTICIEN

OKKIO OPTICIEN
Ouvert du mardi au samedi de 10h à 13h 
et de 15h à 19h30
100 rue de Belbèze - 31170 TOURNEFEUILLE
Tél : 05 34 56 49 72
Mobile : 06 79 69 00 87
Web : www.okkio.fr
E-mail : rachel.salvadori@okkio.fr

“D es artisans, des 
créateurs, en un 
m o t  d e  b e l l e s 
lunettes ! Associés 

à un service de qualité et des pres-
tations sur rendez-vous, tous les 
ingrédients sont réunis pour trou-
ver l’équipement optique qu’il vous 
faut » !

Opticien indépendant situé à 
Tournefeuille, nous aimons les 
belles lunettes, trouver la monture 
qui « VOUS » correspond et réaliser 
des équipements de qualité.

Spécialisés dans les lunettes arti-
sanales et de créateurs, principa-
lement fabriquées en France ou en 
Europe, vous découvrirez des col-
lections comme THEO (Belgique), 
La Brique et la Violette (Toulouse), 
Naoned (Nantes), Clément Lunetier 
(en bois, de Strasbourg)…

Mais quelques exceptions confir-
ment la règle, comme Matsuda et 
Masunaga, des montures en titane 
finement ciselées, issues des créa-
teurs Japonais les plus haut de gamme 
et évidemment fabriquées au Japon.

Pour votre votre confort visuel, vous 
serez conseillés par des opticiens - 
optométristes qui sauront trouver 
la correction et les verres qui vous 
correspondent.

SUR RENDEZ-VOUS, UNE 
APPROCHE ENCORE PLUS 
PERSONNALISÉE!
Nous vous ferons découvrir nos 
collections pas à pas, et notre 
présentation en plateau vous montrera le 
panel de couleurs existant pour chaque 
modèle. Venir chez OKKIO, c’est passer 
un bon moment dans la bonne humeur, 
en découvrant des modèles exclusifs, de 
belle fabrication et de belle provenance. 
Alors à bientôt !
Prenez votre rendez-vous :
en ligne via www.okkio.fr/rendez-vous-
okkio-opticien ou par téléphone au 
05 34 56 49 72

89



HONE
11 rue Saint-Rémésy
31000 TOULOUSE
Mobile : 06 79 94 76 90
Web : www.hone.fr
E-mail : oscheffel@iddea-advisory.com

LA SOCIÉTÉ

Olivier SCHEFFEL
Associé

HONE
Conseil en fusion acquisition et en stratégie

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 25.6

HONE, réalisons 
ensemble vos plus belles 
ambitions.

F ort de plus de 10 années d’ex-
périence dédiées aux PME 
et aux ETI, deux sociétés de 

conseil spécialisées et reconnues 
sur leurs marchés partagent le 
même constat du besoin croissant 
des chefs d’entreprise de bénéficier 
d’un accompagnement pluridisci-
plinaire global pour gagner en force 
et agilité dans le développement de 
leur entreprise.
ACDC Partners (Stratégie & M&A), 
et ID-Advisory (M&A & Transaction 
Services) s’unissent ainsi pour créer 
une structure inédite d’accompa-
gnement et de conseil « HONE ». 
Ils seront bientôt rejoints par deux 
cabinets d’avocats pour compléter 
une offre pluridisciplinaire.
HONE s’inscrit pleinement aux 
côtés des dirigeants et de leurs 
équipes dans le développement 
stratégique de leur entreprise : 
validation de la stratégie & feuille 
de route de l’entreprise, stratégie 
de financement et levée de fonds, 
acquisition, cession et restructu-
ration tout en assurant une pleine 
sécurisation juridique et fiscale.
Le monde des affaires peut être 
rude et exige un esprit combatif. 
HONE est déterminée à défendre 

l’intérêt de ses clients et ne recule 
jamais face à l’ampleur des enjeux. 
« Nous coécrivons souvent l’histoire 
de nos clients et tenons à entretenir 
des liens sincères et durables. »

Au-delà de notre promesse, 
quelques chiffres-clés�:
• 10 experts seniors passés par 

les plus grands cabinets de 
conseil internationaux et anciens 
d i re c te u r s  gé n é ra u x  d ’ E TI 
internationale

• Plus de 200 opérations accompa-
gnées en 10 ans

• Notre plus grande fierté : un enga-
gement authentique et fidèle 
depuis la création de nos cabinets 
auprès de nos clients

Les valeurs qui nous 
rassemblent�:
• Exigence et confiance
• Créativité et singularité en n’hési-

tant pas à « sortir des rangs »

• Loyauté et intégrité
• Culture du résultat
• Grâce à un investissement de 

chaque instant et une expertise 
éprouvée, HONE permet aux 
équipes dirigeantes, aux asso-
ciés et aux entreprises d’atteindre 
leurs objectifs.

HONE, chasing your 
ambitions*.

*HONE est une marque déterminée et 
engagée dans la réussite de ses clients. 
Ce qui nous anime, c’est le challenge. 
C’est me�re tout en œuvre afin de réus-
sir chaque nouveau défi. « Chasing », 
traduit le mouvement vers l’avant et la 
détermination à toute épreuve au service 
de nos clients.
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Fabien SOUSSIRAC
Directeur 

LE CLUB 1950
Restaurant (Golf Club de Toulouse)

CLUB�: GOLF CLUB DE TOULOUSE • INDEX�: 3.6

LE RESTAURANT

RESTAURANT LE CLUB 1950
Ouvert tous les midis, du lundi au dimanche, et en 
soirée selon les jours (consulter son site Web)
Golf Club de Toulouse
2 chemin de la Planho
31320 VIELLE-TOULOUSE
Tél. : 05 61 73 45 48 (taper 2)
Web : www.leclub1950.fr
E-mail : fs@golfclubdetoulouse.fr

L E CLUB 1950 est le restau-
rant du Golf Club de Toulouse. 
Comme pour le parcours, ce 

lieu est ouvert à tous.

Vous pourrez y apprécier des plats à 
partager au bar après avoir pris plai-
sir à jouer, et peut-être à découvrir, 
les 18 trous parmi les plus sédui-
sants de la région. Les membres 
du club et les visiteurs y apprécient 
autant les surfaces de jeu de qualité 
que les points de vue extraordi-
naires sur la chaîne des Pyrénées, la 
vallée du Lauragais ou la basilique 
Saint-Sernin de Toulouse.

Le restaurant accueille golfeurs et 
non golfeurs. La carte, généreuse, 
propose grillades à la braise, pois-
sons cuisinés et suggestions au gré 
des saisons et des envies du chef 
Thierry SORMAIN. Chacun pourra 
s’attabler confortablement à l’inté-
rieur ou en terrasse qui peut accep-
ter jusqu’à 180 clients assis face au 
green du trou 18.

Les groupes sont bienvenus, à 
l’heure du déjeuner ou en soirée, 
en privatisant tout ou une partie 
des lieux.

Les portes du club house du Golf 
Club de Toulouse sont grandes 
ouvertes. Venez vivre une expé-
rience unique, à seulement 10 mn 
de la place des Carmes !
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LA MUTUELLE

Christophe STORAÏ
Responsable de domaine et Responsable des partenariats

VIASANTÉ MUTUELLE
Mutuelle santé

CLUB�: GOLF BLUE GREEN DU GRAND RODEZ • INDEX�: 12.5

VIASANTÉ MUTUELLE
42 rue Alsace Lorraine
31000 TOULOUSE
Tél. : 05 34 450 450
Mobile : 06 74 40 11 85
Web : www.viasante.fr
E-mail : christophe.storai@viasante.fr
Agence de Balma :
2 avenue Galilée
31130 BALMA

V IASANTÉ est une mutuelle 
nationale née dans le Sud-
Ouest il y a plus de 100 ans. 

Le 1er janvier 2015, elle s’est 
implantée en Haute-Garonne suite 
à la fusion réalisée avec TOULOUSE 
MUTUALITÉ.

Forte de ses origines locales, 
VIASANTÉ Mutuelle concilie enver-
gure nationale et relation de proxi-
mité. C’est la mutuelle du groupe 
AG2R LA MONDIALE, acteur majeur 
de la protection sociale en France 
avec qui elle partage les mêmes 
valeurs de solidarité et de relation 
humaine. Avec 2 200 conseillers 
répartis dans tout l’hexagone, elle 
dispose d’un fort maillage territorial 
pour accompagner ses adhérents 
au plus près de leurs besoins.

VIASANTÉ Mutuelle fait ainsi partie 
du Top 5 des mutuelles interprofes-
sionnelles françaises avec 1 million 
de personnes protégées, 600 M€ 
de cotisations et 350 M€ de fonds 
propres !

Les agences de proximité seront 
consolidées et la qualité de l’ac-
compagnement des adhérents dans 
la santé sera préservée. En effet, 
grâce aux avantages et services 

qu’elle développe pour ses adhé-
rents, VIASANTÉ Mutuelle offre 
un véritable accompagnement en 
matière de santé.

VIASANTÉ Mutuelle défend un 
système de santé responsable et 
ouvert, pour garantir à tous l’accès 
à des soins de qualité. Salariés, 
travailleurs indépendants, jeunes, 
retraités, en activité, privés d’em-
ploi, relevant du secteur privé ou 
public, elle leur apporte des solu-
tions de protection sociale perfor-
mantes et personnalisées.

VIASANTÉ Mutuelle s’engage aussi 
dans la vie locale en soutenant 

des projets solidaires, des parte-
naires sportifs, des acteurs écono-
miques et en menant des initiatives 
citoyennes (prévention auprès des 
jeunes par exemple).
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LE CONCESSIONNAIRE

Nicolas TAURISSON
Conseiller Commercial VN

AUDI TOULOUSE - STERLING AUTOMOBILES
Distribution Automobiles

CLUB�: PALMOLA • INDEX�: 18.6

Sa gamme est complète allant de 
la petite citadine compacte (A1) en 
passant par les berlines (A3/A4/A5/
A6/A7/A8) pour finir par sa gamme 
de SUV (Q2-Q3-Q4-Q5-Q7-Q8) 
sans oublier les modèles sport (S et 
RS) ainsi que les cabriolets.

La plupart de ses véhicules sont 
déclinés en motorisation hybride et 
elle connaît un véritable développe-
ment en matière électrique avec sa 
gamme ETRON (Q4-Q4 SB-ETRON-
ETRON SB-ETRON GT-RS ETRON GT).

STERLING AUTOMOBILES a toute 
une cellule dédiée aux entre-
prises afin de répondre à leurs 
attentes spécifiques et propose un 

service personnalisé à travers ses 
Audi Experts, pour faire vivre de 
superbes expériences de conduite 
et des mises en main complémen-
taires. Et son SAV est un autre de 
ses principaux atouts avec son ate-
lier de 2 800 m2, ses techniciens 
qualifiés et ses services associés tel 
que Audi Rent.

S TERLING AUTOMOBILES est 
distributeur exclusif de la 
marque AUDI sur Toulouse 

et une des entités du Groupe DE 
BOUSSAC Automobiles qui distri-
bue aussi les marques : SKODA, 
SEAT, CUPRA et VOLKSWAGEN 
UTILITAIRES ainsi  que Audi 
Occasion Plus et Das Welt Auto, les 
2 labels du constructeur pour les 
véhicules d’occasion.

AUDI fait partie des marques de 
référence sur le marché premium 
de l’automobile. Son ADN est celui 
des nouvelles technologies et de 
l’avant-gardisme ! Elle est aussi 
synonyme d’efficience, de design 
affirmé, de performances.

AUDI TOULOUSE –
STERLING AUTOMOBILES
ZAC de la Masquère
31750 ESCALQUENS
Tél. : 05 62 24 04 24 - Mobile : 06 35 15 05 97
Web : www.auditoulouse.fr
E-mail : ntaurisson@auditoulouse.fr
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LE RESTAURANT

Laurent TOLSAN
Gérant Associé

L’ÉVASION DOMAINE LOU VERDAÏ
Bar - Restaurant - Cave à vins - Épicerie fine

CLUB�: UGOLF LOU VERDAÏ • INDEX�: 29

L’ ÉVASION, au cœur du 
domaine Lou Verdaï, est 
un lieu de vie, de par-

tage, ouvert à toutes et tous, et où 
Fabienne et Laurent (associés), spé-
cialistes de la restauration et de 
l’événementiel, vous accueillent 
avec leur équipe pour d’excellents 
moments de convivialité.
Été comme hiver, il fait bon s’y 
retrouver entre amis, famille, col-
laborateurs… Un lieu idéal aussi 
pour les rendez-vous professionnels 
(formations, séminaires…).
« Profitez de nos 3 ambiances 
pour déguster nos produits frais 
très terroir (plats et tapas), et notre 

sélection de vins, bières et spiri-
tueux, que vous retrouvez à la Cave 
et à l’Épicerie.
Côté Bar, plongez dans l’univers 
décontracté d’un apéritif, d’une 
rencontre de Top 14, de Coupe 
du monde (foot, rugby…) ou d’un 
Open de golf, et défiez vos amis aux 
fléchettes !
La salle Véranda, avec vue sur le 
lac, est un bel écrin pour vos repas 
de famille ou d’entreprise avec son 
cadre plus chic mais tout aussi 
chaleureux.
La terrasse, ambiance guinguette au 
bord de l’eau, se révèle quant à elle 
aux tout premiers rayons de soleil 

L’ÉVASION DOMAINE LOU VERDAÏ
84 bis route de Portet
31120 ROQUES
Mobile : 07 50 64 38 25
E-mail : contact@levasiondlv.fr
Web : www.levasion-restaurant.com
Facebook : facebook.com/levasiondlv/

Fabienne et Laurent

un espace magique vous promet-
tant de grands moments de détente 
avec le midi et soir, cocktails, gril-
lades et scène musicale.
Suivez-nous sur notre site et 
nos réseaux sociaux pour ne 
rien manquer de nos fréquents 
rendez-vous ! »
Un lieu élégant et festif à découvrir 
sans plus attendre !
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LIFESTYLE FURNITURE
Ouvert du mardi au samedi de 13h à 18h30 ou sur rdv
361 avenue des États-Unis - 31200 TOULOUSE
Tél. : 05 61 78 03 71
Web : www.lifestylefurniture.com
E-mail : info@lifestylefurniture.com

Peter URHOJ
Dirigeant Fondateur

LIFESTYLE FURNITURE
Mobilier & objets

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 12

L’ENTREPRISE LE COACH COMPORTEMENTALISTE

L I F E S T Y L E 
FURNITURE, c’est 
un magasin élégant 

exposant des meubles 
de caractère fabriqués 
de préférence en teck, 
essence noble à la por-
tée de tous.
La marque LIFESTYLE 
FURNITURE est depuis 
plus de 25 ans soucieuse 
d’innovation, de créati-
vité et est inscrite dans 
une démarche environ-
nementale et humaine responsable.
Elle propose du mobilier unique. Le client est conseillé 
et accompagné avec expérience et professionnalisme 
dans tous ses projets d’aménagement y compris s’il 
désire des pièces sur mesure.
Pour LIFESTYLE FURNITURE, l’esthétique mais aussi le 
confort du cadre de vie à l’intérieur comme à l’extérieur 
sont essentiels. La marque s’est ainsi imposée avec la 
même réussite aussi bien auprès des particuliers que 
des professionnels et des établissements publics.

COACH COMPORTEMENTALISTE

« Concevoir et façonner vos futurs 
meubles, ou peut-être plus important 

encore�: VOTRE IDENTITÉ »

“A vez-vous une phobie ? Peut-être avez-vous 
peur de prendre l’avion, des araignées ? 
Souffrez-vous d’anxiété, d’un mal-être ? 

Quoi qu’il en soit, c’est dans votre esprit que tout se 
passe et je suis en mesure de vous aider à résoudre 
tous vos blocages.

Je suis passionné par la véritable capacité de notre cer-
veau et par la façon dont nos mauvaises expériences, 
nos craintes, nos peurs peuvent si souvent impacter nos 
vies. Avec plusieurs diplômes en EFT, PNL et hypnose, 
j’ai la bonne méthodologie pour vous conduire à « vous 
retrouver pleinement vous-même » et à laisser derrière 
vous tout ce qui a pu jusqu’ici vous y empêcher.

Depuis 25 ans, je crée et importe des meubles d’Indo-
nésie, une activité que je poursuivrai et même dévelop-
perai. Mais aujourd’hui, je vous propose aussi que nous 
travaillions ensemble pour révéler et épanouir la vraie 
personnalité qui est en vous. »

PETER URHOJ
Mobile : 06 19 60 36 40lifestylefurniture.showroom
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L’ENTREPRISE

Yves VANTROYEN
Directeur Agence Commerciale Midi-Pyrénées

DALKIA GROUPE EDF
Maintenance multitechnique et multiservice

CLUB�: MONTAUBAN L’ESTANG • INDEX�: 27

DALKIA GROUPE EDF 
MIDI-PYRÉNÉES
4 bis rue Françoise d’Eaubonne
31200 TOULOUSE
Tél. : 05 82 08 24 71
Mobile : 06 27 21 06 08
Web : www.dalkia.fr
E-mail : yves.vantroyen@dalkia.fr

DALKIA, à vos côtés pour 
accélérer votre performance 
énergétique durable !

DALKIA, filiale du groupe EDF, 
accompagne ses clients dans 
leurs transformations énergétique 
et numérique grâce à ses deux 
métiers : la valorisation des éner-
gies renouvelables locales et les 
économies d’énergie.

L’entreprise leur propose des 
solutions sur mesure à l’échelle 
de chaque bâtiment, chaque ville, 
chaque collectivité, chaque terri-
toire et de chaque site industriel 
pour les aider à relever le défi de la 
transition énergétique et les rendre 
plus smart !

N o t r e  m i s s i o n :  g a r a n t i r  l a 
performance énergétique de vos 
installations.
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PROCEMO GROUP
Golf Park - Pavillon 3A
1 rond-point du Général Eisenhower
31100 TOULOUSE
Tél. : 05 32 09 20 25
Mobile : 06 51 55 18 30
Web : procemo.com
E-mail : tw@procemo.com

LA SOCIÉTÉ

Thibaut WOJTOWICZ
Founder & CEO

PROCEMO GROUP
Conseil/Recrutement/Marketplace Freelance�: 
Achats - Supply Chain – Logistique – RH - Finance

CLUB�: LICENCIÉ LIGUE OCCITANIE • INDEX�: 26

T hibaut WOJTOWICZ est le fon-
dateur et CEO de PROCEMO 
Group, qui comporte 3 enti-

tés distinctes : PROCEMO pour le 
conseil, LYNKUS pour le recrutement 
et FREELUP pour la marketplace 
Freelance, le tout spécialisé dans 
les métiers Achats, Supply Chain, 
Logistique, RH et Finance.
PROCEMO Group travaille au quo-
tidien avec des start-up, des PME 
& des grands groupes et leur 
apporte une expertise forte sur les 
métiers Achats & Supply Chain qui 
connaissent des transformations 
majeures depuis 10 ans.
« L’objectif de PROCEMO Group est 
simple, devenir partenaire de votre 
performance pour vous permettre de 
vous centrer sur ce que vous savez 
faire de mieux. Stay focused ! »

PROCEMO en 2012
C’est en 2012, que Thibaut, ancien 
responsable Achat, entreprend la 
création de PROCEMO. Son objec-
tif étant de proposer des solutions 
innovantes aux grands groupes 
industriels afin d’optimiser leurs ser-
vices achats.
Initialement basé en Picardie, le 
siège de PROCEMO a été transféré 
à Toulouse en 2015 pour être en 
phase avec sa stratégie de déve-
loppement et être au plus près des 
donneurs d’ordres. En 2018, deux 

agences, à Lille et à Nantes, sont 
venues également quadriller le ter-
ritoire pour une meilleure gestion 
des projets.
En 2017, Thibaut crée L&O, la petite 
sœur de PROCEMO, spécialisée en 
Logistique.
Avec ses excellents résultats, la 
société PROCEMO est primée à deux 
reprises par les Echos et le Financial 
Time, figurant parmi les 500 entre-
prises avec la plus forte croissance 
en France et en Europe (Champion 
de la croissance© 2018-2019).

Puis PROCEMO Group
en 2019
L’année 2019 est marquée par la 
création de PROCEMO Group, inté-
grant les sociétés PROCEMO et L&O, 
qui représentent l’entité conseil 
du groupe. En septembre, Thibaut 
déploie LYNKUS, le premier cabinet 
de recrutement qui incarne la per-
formance d’un chasseur de têtes et 
l’expertise d’un acteur majeur des 
Achats et de la Supply Chain. L’entité 
recrutement de PROCEMO Group est 
installée en plein cœur de Paris.
Fin 2022, PROCEMO Group lance 
FREELUP ! Première marketplace 
dédiée aux freelances spéciali-
sée dans les métiers aujourd’hui 
en tension : Achat, Supply Chain, 
Logistique, Ressources Humaines 
et Finance. Utilisant l’IA pour 

opérer des interactions de type 
« matching », cette marketplace 
unique en son genre permet d’abord 
aux freelances - futurs FREELUPERS 
- de s’inscrire et d’être ensuite 
contactés par les entreprises sur des 
missions nécessitant leurs exper-
tises métiers.
Si PROCEMO Group (plus de 100 
collaborateurs aujourd’hui) est 
historiquement marqué par une 
empreinte aéronautique, la société 
met désormais ses compétences au 
service des industries automobile, 
ferroviaire, agroalimentaire, phar-
maceutique, ainsi que des secteurs 
de l’énergie, du retail, des travaux 
publics ou encore de la défense et 
du spatial. D’ici 2024, Thibaut ambi-
tionne de doubler ses effectifs et de 
la positionner comme la référence 
incontestable dans les solutions 
complémentaires qu’elle adresse.
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